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RESUMEN

La presente investigacion estd denominada con el titulo principal: “Diagndéstico
situacional del comercio informal en el Mercado San José de la ciudad de Juliaca en el
afio 2019”. Su objetivo general; identificar la situacion del comercio informal en el
mercado San José de la ciudad de Juliaca en el afio 2019. La metodologia fue: no
experimental, basica-descriptiva. La poblacién estuvo conformada por comerciantes
informales que ascienden a una cantidad de 3000 socios, asimismo se precisé la
muestra con 341 socios, del mercado San José de la ciudad de Juliaca. Asimismo, se
empled un cuestionario de 11 preguntas, para la variable “comercio informal”, utilizando
la técnica de la encuesta. Para recopilar los datos sobre la variable “comercio informal”,
se opté una encuesta como técnica de recoleccién de datos y se us6 un cuestionario
como instrumento de recoleccién de datos de quien estuvo conformado por 11 items
con una escala de valoracién de “Likert”. Los resultados fueron influidos por factores;
sociales, econémicos y culturales donde el comercio informal surge como alternativa de
subsistencia ante él; desempleo, la exclusion social, la falta de oportunidad educativa y
ausencia de capacitacion, lo cual genera dificultades para insertarse a politicas formales
por ende a la formalidad, los cuales se muestran a través de tablas con sus respectivas
interpretaciones, finalmente se da a conocer las conclusiones y recomendaciones de la

investigacion.

Palabras clave: Comercio, diagnéstico, informal y situacional.
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ABSTRACT

This research is called the main title "Situational diagnosis of informal trade in the San
José Market of the city of Juliaca in the year 2019". Your overall objective; identify the
situation of informal trade in the San José market of the city of Juliaca in the year 2019.
The methodology applied; non-experimental, basic-descriptive. The population was
made up of informal merchants that amount to an amount of 3,000 members, as well as
the sample with 341 members, from the San José market in the city of Juliaca. In
addition, an 11-question questionnaire was used for the variable “informal trade”, using
the survey technique. To collect the data on the “informal trade” variable, a survey was
chosen as a data collection technique and a questionnaire was used as a data collection
instrument for who was made up of 11 items with a “Likert” rating scale. The results were
influenced by factors; social, economic and cultural where informal trade emerges as a
subsistence alternative to it; Unemployment, social exclusion, lack of educational
opportunity and lack of training, which creates difficulties in inserting formal policies,
therefore formality, which are shown through tables with their respective interpretations,

finally the Conclusions and recommendations of the research.

Keywords: Trade, diagnostic, informal and situational.
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CAPITULO |

EL PROBLEMA DE INVESTIGACION

1.1. Identificaciéon del problema

En la localidad de Juliaca se manifiesta una complicacion de prioritaria naturaleza
para su indagacion y probable respuesta en un tiempo definido; “el comercio informal”,
un inconveniente que abarca a su poblacion y de igual manera a las entidades del
gobierno de forma administrativa. Esta cuestion en los ultimos afios ha tenido principal
visibilidad pese a las continuas intenciones de estrategias de erradicacion, por lado de
los organismos municipales, razéon por el cual se ha llegado a reconocer a los
especificos personales principales para su evaluacién, a quienes designaré como los
renombrados “comerciantes informales”.

En los afios actuales la informalidad ha ascendido de ser la salida para los
individuos con categorias bajas de escolarizacion, de la comunidad a ser el remedio
oportuno de las dificultades de aplicacion de la sociedad que viene hacer
latinoamericana, aparece entonces en una zona disminuida de rendimiento, de tamafo
disminuido, seguido de simple ocupacién y de minima retribucién.

En este punto de vista la informalidad invade un renglén principal en el ambito
laboral rural, y asimismo la denominada urbana, teniendo en mente que continuamente
disminuido en el area formal produce la adecuada oferta de empleo para satisfacer con
la reclamacion de empleo aumentado por traslado forzado, el incremento de la mano de
obra por elementos que vienen, son denominados geogréficos, y la elevacion del sexo
femenino en la actividad laboral y la tecnificacion de los establecidos procesos en la
denominada industria.

Esta coyuntura ha forzado a los sujetos a escudrifiar el origen de utilizacién
auténoma en la zona informal; como las comercializaciones que son ambulantes

estaticas o semi -estéticas, donde los salarios son marginados.
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Desde esta problematica, el departamento de Puno no es distinto a la coyuntura
nacional; ain mas, si estimamos que su capital en mayor parte viene hacer comercial
primordialmente en la localidad de Juliaca, en el que existen los sucesos bésicos de
ventas informales.

En el mercado de San José de Juliaca se visualiza la latente funcionalidad
econdmica del denominado comercio informal, en el cual se visualiza una gran cifra de
ofertantes, asimismo de los denominados demandantes que vienen hacer informales
gue se hallan en los espacios publicos deliberadamente sin nada de verificacion y
permiso formal para el crecimiento de sus actividades que son comerciales, todo esto
con el propésito de adquirir cierta utilidad econémica para el sustento familiar.

Los comerciantes informales representan verdaderamente una atencion
inquietante en este mercado en el cual en distintas oportunidades se han ejecutado
obstinaciones por parte de las autoridades municipales para reconstruirlos y conseguir
una extirpacion total con resultados no muy positivos.

Estos renombrados antecedentes nos conducen a ejecutar una indagacion muy
minuciosa para detectar al comerciante informal del mercado San José de la ciudad de
Juliaca.

1.2. Formulacién del problema
1.2.1. Problema general
¢, Cudl es la situacion del comercio informal en el mercado San José de la ciudad
de Juliaca en el afio 20197
1.2.2. Problemas especificos
PE 1.- ¢ Cudl es el factor social por el comercio Informal en el mercado San José
de la ciudad de Juliaca en el afio 2019?
PE 2.- ¢ Cual es el factor econémico del comercio informal en el mercado San
José de la ciudad de Juliaca en el afio 2019?
PE 3.- ¢ Cual es el factor cultural del comercio Informal en el mercado San José
de la ciudad de Juliaca en el afio 20197

15



1.3. Justificacién
1.3.1. Justificacion tedrica
Es indispensable indagar esta clase de problematica para constatar que
estas operaciones de negociacion afectan inmediatamente al progreso de la
nacion a través de la evasion de los determinados impuestos, por lo tanto, es
basico comprender como referente fundamental en la ciudad de Juliaca, para
erradicar de manera consciente la economia informal que atraviesan distintas
ciudades de nuestro pais.
La precaria situacion sobre los comerciantes informales se ha visto forzada
a realizar desde sus inicios de creacion en la ciudad de Juliaca, principalmente
debido a la migracion de pobladores del sector rural y a las necesidades basicas
que padece nuestra sociedad, asi optando como medio de subsistencia a la
informalidad.
1.3.2. Justificacion econdémica
Se busca brindar comprensién sobre la realidad que vive a diario el mercado
San José de la ciudad de Juliaca, quienes son en su mayoria personas de bajos
recursos econdmicos que suelen dirigirse a las ambulantes transacciones dentro
como también fuera del mercado para el sustento econémico de sus familias.
1.3.3. Justificacion social
En términos generales los comerciantes informales del mercado San José,
en un contexto mayor en toda la localidad de Juliaca, con un excelente trabajo
en la educacion, civismo podrian ser el ndacleo mercantil denominado sur
peruano, Bolivia como también el norte de la nacion de Chile, asi como una
adecuada plaza para aspirantes liberales que vienen hacer los conocidos pro
mercado y como también la pro empresa. El resto mantiene en permanencia
pues asimismo existen las condiciones. La oportunidad de negocio, que desde

hace mucho tiempo existe en Juliaca, asi como plaza vea se dio cuenta que hay
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personas con ingresos altos que demandan bienes de calidad, que no solamente
buscan precio si no status, de ahi parte la iniciativa de su estudio e investigacion.
Para conseguir los propésitos que se han planteado en esta indagacion, se
esta acudiendo al empleo de técnicas como el cuestionario, se aplicara de nivel
descriptivo, con ello se pretende conocer la situacion del comercio informal en el
mercado San José.
1.4. Presuposicion filosofica

En soporte a una redaccion personal mediante los conocimientos impartidos
en este centro de estudios, concerniente a la presente investigacion, se
establecieron citas biblicas, que se fracciona a partir de los inicios del comercio que
fue partiendo desde la creacion del hombre, como principal referente encontramos
el Antiguo Testamento, en el segundo libro de la Biblia realzan el referente a los
colaboradores que apoyan los comercios

Segun, la Biblia Reina Valera; en Deuteronomio 24:1 precisa posteriormente
“se dan leyes concernientes al divorcio, a las personas recién casadas, al comercio
de esclavos, a tomar prendas en garantia, a la lepra, a la opresion de los siervos y
al dejar restos de las cosechas en el campo”.

En 1 Reyes 10:15 “sin contar lo de los mercaderes, y el comercio, y lo de todos
los reyes de Arabia y de los gobernantes de la tierra”

Segun, Ezequiel 28:16 se afirma sobre “A causa de la abundancia de tu
comercio, te llenaste de violencia y pecaste; por lo tanto, te eché del monte de Dios
por profano y te hice desaparecer de entre las piedras del fuego, oh querubin
protector.”

Por lo que la Biblia nos indica que todas las personas que se dedicaban al
comercio anteriormente se comercializaban los esclavos, por tal motivo las prendas
servian como garantia, asimismo, dejaban de cosechar en el campo para su bien
de ellos. Por ende, el comercio se volvié violento y un acto que no le agradaba a
Dios por todas las cosas que pasaban por medio del comercio informal.

17



1.5. Objetivo de lainvestigacion

1.5.1. Objetivo general
Identificar la situacion del comercio informal en el mercado San José de la ciudad
de Juliaca en el afio 2019.

1.5.2. Objetivos especificos
OE 1.- Describir el factor social del comercio informal en el mercado San José
de la ciudad de Juliaca en el afio 2019.
OE 2.- Describir el factor econémico del comercio informal en el mercado San
José de la ciudad de Juliaca en el afio 2019.
OE 3.- Describir el factor cultural del comercio informal en el mercado San José

de la ciudad de Juliaca en el afio 2019.
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CAPITULO I

MARCO TEORICO

2.1. Marco historico

El histérico desarrollo del denominado comercio informal, es proporcional a la
vivienda, esta colmada de vaivenes, traslacion de multitudes, competicion de los
denominados intereses, discordias y de igual manera incluso confrontaciones
agresivas.

Conforme a Contreras (2007) alude que el comercio que viene hacer conocido
como informal se origina con la denominacién misma en el momento que este inicia
a ejecutar acciones de comercio, de igual manera el denominado comercio informal
proviene de la carencia que tienen los sujetos de hacer actos de comercio pero que
los tributos, ahora llamados contribuciones, son de tal manera gravosos que obligan
al comerciante a trabajar sin pagar impuestos.

El comercio informal, viene hacer el mas reconocido en la poblacion de Juliaca,
ya que es el que principalmente viene a producir la desorganizacion en esta
poblacion, no obstante, casi de la gran parte de los sujetos pueden sobrevivir de
ese tipo de comercio.

Igualmente, el comercio denominado informal es la relacion de un extenso
sendero por una enorme politizacion hacia los denominados mercados que
constituye el popular anhelo por adquirir una posesiéon que vendria a ser privada,
para que asi puedan poder impulsar sus labores mercantiles en un entorno
favorable.

2.2. Antecedentes de la investigacién
2.2.1. Internacionales
Pico (2017) en su investigacion titulada "Propuesta de una nueva estructura
fisica organizacional para los comerciantes informales del Cantdn Jipijapa”, tuvo
como objetivo general; disefiar una propuesta de una nueva estructura fisica
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2.2.2.

organizacional para los comerciantes informales del cantdn Jipijapa que permita
mejorar la calidad de atencion a sus clientes. La metodologia de la investigacion
fue de disefio no experimental, de tipo inductivo y analitico, dando como
resultado de que el 90% de los encuestados se reconocen como comerciantes
informales, el 10% dice no pertenecer a este sector comercial, alcanzando una
conclusioén de que el denominado comercio que es informal en el cantén Jipijapa
expone los asuntos habituales del desorden y carencia de inspeccién en su
desenvolvimiento, existe una notable zonificacidn donde los comerciantes
informales realizan su actividad, creando caos urbano mediante la ocupacion
de calles centrales y espacios ciudadanos, No existe un planeamiento para
solucionar esta problematica por parte de las autoridades del cantén.

Suarez (2013) en su estudio titulado "Evaluaciéon al cumplimiento del
régimen impositivo simplificado del Ecuador de los comerciantes informales de
la ciudad de la Libertad durante el periodo 2011 y su incidencia en la economia
local". Su objetivo general fue; evaluar el impacto en la economia local del
cumplimiento del Régimen Impositivo Simplificado Del Ecuador de los
comerciantes informales de la ciudad de La Libertad durante el periodo 2011, la
metodologia que se aplica fue el método deductivo, andlisis y sintesis, se partié
de las generalizaciones a las particularizaciones, para la recoleccion de datos
se utilizdé la encuesta, tuvo como resultado que el 67% de las personas
encuestadas estarian dispuestas a contribuir con el pago de RISE; En
conclusion el RISE ha venido hacer una orden tributaria que en la ley
establecida es muy excelente en la praxis, ocasionalmente siendo efecto de una
arbitrariedad de lado de ciertos colaboradores que han aplicado este
instrumento para disimular sus ingresos reales.

Nacionales

Vasquez (2015) en su investigacion titulada "Descripcion del comercio

informal en el distrito de Iquitos, periodo 2014". Tuvo como objetivo; describir
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las caracteristicas del comercio informal en la poblacion del distrito de Iquitos,
afio 2014. La investigacion fue de tipo descriptivo de las caracteristicas que
tiene el sector y el disefio fue no experimental y de tipo transversal descriptivo,
pues el cuestionario se aplicé una sola vez, donde los resultados fueron el 37%
manifestd que el comercio informal genera inseguridad, el 25% considera que
los productos que se venden no tienen garantia, concluyendo que se da un
apreciable desorganizaciéon referido al ramo y la labor que promueve un
vendedor que es informal, produciendo gran desagrado a un vendedor formal,
ya que el componente del precio y asimismo del producto (se pide rebaja) hace
que la operacion sea mas veloz en medio del demandante y asimismo del
ofertante y por lo tanto el usuario se inclina a lo que viene hacer informal.

Deza (2018) en su estudio titulado “Comercio informal: organizacién y
actividad laboral del comerciante de comida preparada. Caso Chiclayo". Su
objetivo fue; caracterizar y clasificar el comercio informal de comida preparada
de la ciudad de Chiclayo; la metodologia del estudio fue cualitativa, por lo que
se puede resaltar que parte considerable de los comerciantes informales
entrevistados son mayormente de la region Lambayeque, también hay
inmigrantes de la region Cajamarca, Piura, San Martin, entre otros; luego
quienes tuvieron otro empleo fueron también vendedores; reconocemos
asimismo que transaccionan comida de modo informal por ser una forma de
existiendo (asimilaron de sus conocidos y consanguineos), ya que asi
consideran que no son explotados y son independientes, por falta de empleo,
pero sobre todo, en la mayoria de casos se destinan a esta ocupacion puesto
que dejaron la escuela y de igual manera tuvieron hijos o son responsables de
familiares econémicamente. Pocos son los comerciantes que tienen educacion
superior, pero casi nadie ha estudiado gastronomia para vender comida

preparada pues consideran que no es muy importante o no pudieron ejecutarlo.
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2.2.3. Locales

Condori (2015) en su investigacion titulada "Evasion tributaria e
informalidad comercial en los comerciantes de abarrotes ubicados en los
alrededores del mercado Tupac Amaru de la ciudad de Juliaca, afio 2015". Tuvo
como objetivo; demostrar la evasion tributaria e informalidad comercial en los
comerciantes de abarrotes ubicados en los alrededores del mercado Tupac
Amaru de la ciudad de Juliaca, afio 2015, la metodologia de la investigacion fue
el método deductivo, tipo aplicativo y nivel descriptivo, en el que los efectos
confirman que los fundamentos que se vincula a la evasion que viene hacer
tributaria en los denominado vendedores del conocido mercado son el anhelo
de producir muchos mas accesos (utilidades), para de esa manera tributar y
por ultimo se centran a ciertos regimenes que nunca les va corresponder; la
indagacion ejecutada es aprovechada como una contribucion a todos aquellos
interesados en el tema, primordialmente en las aportaciones del sector
analizado o ciertas personas que quieren aventurarse en esta operacion, y ala
misma administracion tributaria en la magnitud que pueda ayudarle como un
manantial de retroinformacién en sus labores.

2.3. Revision de literatura
2.3.1. Comercio informal

De acuerdo a Guillermo (2016) el comercio informal viene a ser el
fendmeno social en alza, resultado de los aparentes beneficios que constituye
para el que lo practica. No obstante, esto no viene a ser mas que un espejismo
gue es social pues en su interioridad viene a existir una variedad muy amplia.
El individuo al existir en una colectividad esté reglamentado a la legislacion que
es habitual del gobierno, sin importarle su transito, este sujeto se halla forzado
a no ejecutar algunas labores y similar tenor tiene minimos derechos de
veneracion. Para que la poblaciéon pueda convivir en paz, la gobernacion se
vuelve en el impulsador de los derechos de los sujetos. Su labor es fundamentar
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un contexto comun de derechos, el que sea acatado por la comunidad y por él
también. Ciertas prerrogativas que vienen hacer alusivos al tema, son los
derechos al empleo, a hacer comercio, al mismo transito, a la competencia que
es comercial, seguridad social, y demas. Al ser la actividad comercial libre
ejercicio y asimismo licito para quienes quieran realizarlo, se deberia respetar y
promover a los sujetos que se hallan incluidos a pesar de encontrarse en la
denominada informalidad de esa labor, pese a que tiene huecos legislativos en
los distintos ambitos de la establecida legislacién. Qué sucede con los
vendedores comerciantes que ejercen la propia labor que esta a favor de la ley
(Comercio Informal), no obstante, no se acomodan en concreto a las
reglamentaciones peruanas (Codigo de Comercio); la inseguridad legislativa
ocasiona una cantidad incontable de dificultades con efectos que son
doctrinarios, reglamentarios y asimismo son sociales, descuidando esta
principal labranza de estabilidad de grado municipal y estatal, los que han
manifestado algunas habilidades para instituir reglamentos.

Segun, Medina (1997) menciona que la poblacion migrante, en su mayoria
estan constituidas por personas de bajo nivel académico, poco calificada para
actividades formales y que no podrian encontrar trabajo en el sector formal sin
una adecuada capacitacion previa.

1) El comercio

De acuerdo a Novak (2016) en el proceso de este tiempo, nuestra nacion y la
Comunidad Economica Europea inscribieron recientes pactos sobre los comercios
textiles de productos. Asi disponemos los protocolos suplementarios de acuerdo al
comercio de los denominados productos que vienen a ser textiles de 1979, firmados
el 17 de diciembre de 1980y 11 de junio de 1982, en virtud de los cuales se incorpord
como Estado parte a la Republica Helénica, dado el ingreso de esta a la CEE, hecho
producido el 1 de enero de 1981, y, asimismo, se elevan los limites establecidos en
el anterior acuerdo para las exportaciones peruanas. También se celebré el acuerdo
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2)

3)

sobre el comercio de productos textiles del 22 de junio de 1982, por el cual se

permitié6 una cuota adicional de exportacion de hilados y telas de algodén de alta

calidad.

Mercado formal del suelo

De acuerdo a Hartman (2013) el mercado en el cual la mercancia se
intercambia, se ajusta con 3 condiciones basicas:

e Las normas de tenencia de la tierra, como también la existencia de un
denominado titulo de posesion completando su inscripcion que faculta su
transferencia legal.

e Se pagan todos los denominados impuestos vinculados por trasladar el objeto.

o El producto que se atiene con todos los aspectos normativos y de igual manera
reglamentarios, como el uso de un piso urbano para casa, con condiciones y
dimensiones de infraestructura reglamentaria basica.

La informalidad

De acuerdo a Evans (2016) la concepcion de la informalidad y su medida se
han desenvuelto mediante un periodo de tiempo. En la década de los afios setenta

se acufid por primera vez la expresidén «sector informal» para hacer referencia a

todas las labores que se hallan exceptas de la legislacion o se hallan afuera del

contexto regulador y el denominado impositivo. Desde ese entonces se han
ejecutado muchos empefios por compactar una determinacién que sea apreciable
de manera internacional. Por esto, la XVII Conferencia Internacional de Estadisticos
del Trabajo (CIET) de 2003 emprendié una directriz encima de la denominada
medicion que es estadistica del uso informal: se caracterizé en que el uso informal
considera al empleo en el area informal (determinado por las denominadas
naturaleza de las unidades de produccion) y al empleo lejos del sector informal

(determinado por la naturaleza de las posiciones de labor).
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4)

5)

Clases de comercio informal
e Comercio ambulante:

Calderdn (2013) es toda actividad comercial realizada de manera cotidiana en
la via o sitios que son publicos por sujetos fisicos que llevan sus mercaderias sobre
Su cuerpo u otro instrumento de transporte, deteniéndose en algun lugar solamente
por el tiempo indispensable para la ejecucién de una misma transaccion.

e Comercio en puesto fijo:

Calderdn (2013) toda labor comercial que se ejecuta en la ruta que es un lugar
publico, posicién o estructura fijado para tal incidencia, basado o unido al piso o
constante edificacion, estd representado por un elemento de plazo o también del
elemento privado de la finca, se considera dentro de esta modalidad la
comercializacion de otro producto ejecutado de maquinas expendedoras en la calle.
e Comercio en puesto semifijo:

Calderdn (2013) es toda actividad comercial en la via publica que se ejecuta de
modo periddico; desde la instauracion al término de su jornada de cualquier tipo de
servicio, ya sea; vehiculo, remolque, instrumento, charola, artefacto u otro bien
mueble, sin estar o permanecer anclado o adherido al suelo o construccién alguna,
Consecuencias de comercio informal
Villamil (2013):

e Intensifican las labores de subsistencia de minimo valor agregado

e Mueve hacia abajo la productividad global de la economia establecida
e Limita el avance, que es econémico y colectivo de la nacién.

e Presenta condiciones laborales de mala calidad

e Ayuda a la trasferencia intergeneracional de la denominada pobreza

¢ Alimenta a la pobreza y a la minima productividad

e Ocasiona deberes y asimismo los derechos diferenciados

e Disminuye la inversion del gobierno en crecimiento
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6)

7)

8)

e Se brindan altos niveles de deslealtad en la competencia informal
e Influye de manera negativa en el progreso de la humanidad.
Economia informal

De acuerdo al Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (2018) es el grupo
de actividades econdmicas elaboradas por las manos de obra y los componentes
productivos que no desempefan las regulaciones predichas por la nacién para el
ejercicio de sus actividades. Esta compuesta por el sector y empleo informal.
Sector informal

De acuerdo al INEI (2017) el sector informal puede describirse como un conjunto
de secciones dedicadas a la elaboracién de patrimonios con la pauta elemental de
imaginar acondicionamientos y gestar ingresos para los habitantes que participan en
esa actividad. Estas unidades funcionan tipicamente en corta gradacién, con una
pagaduria rudimentaria, en la que hay enormemente poca o ninguna originalidad
entre el que hacer y el capital como ejecutores de obtencidén de informacién. Las
conexiones de oficio: en los eventos que existan, se basa proporcionadamente en el
puesto casual, el lazo o los cortejos personales y sociales, y no en actividades
contractuales que supongan fianzas prudentes.
Empleo informal

Segun el INEI (2017) el acomodo informal esta referido al total de puestos que
cumplen las subsiguientes naturalezas, segun la consideracién que labora el
trabajador: Los patronos y factura propia cuya unidad productiva pertenece al borde
informal, los peones sin esperanza social financiada por su empleador, los
trabajadores con parentescos no remunerados, autbnomamente de la ciudadania,
grave o informal de la unidad productiva donde labora, por ende son aquellos
hospedajes que no cuentan con los favores estipulados por justicia como el arranque
a la consistencia social pagada por el empleador, holganzas pagadas, osadia por

gotera, etc. Son oficios informales los: patrones y suma propia del borde informal,
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9)

jornaleros sin esperanza social, trabajadores parientes no remunerados y

trabajadores nacionales sin aprovechamientos sociales.

En el Perd seguird siendo uno de los paises con mayor PBI en el sector
informal en laregién

Segun, Evans (2016) la produccién informal es un sefialador del tamafio de las
actividades informales que se producen en una nacién. En el afio 2010, de acuerdo,
el PBI del sector informal del Peru fue de 19%, cifra que se viene a encontrar arriba
del promedio de la denominada region América Latina (13.5%) y asimismo de paises
como son el de Brasil (12.3%), de igual manera el de México (10.4%), seguidamente
de la nacién de Argentina (9.2%) y Chile (4.8%). Bajo un marco que es tendencial o
base, se considera que a largo plazo se dara una minima reduccién de la conocida
informalidad, tomada como porcentaje del PBI. Se quiere que, al 2030, el PBI del
sector que es informal en nuestro pais de Pera se colocaria en alrededor de 13.8%;
no obstante que para el 2050, llegaria a un valor préximo a 6.0%, asi entrecortando
gue se da con respecto al promedio regional, probablemente debido a los beneficios
economicos, la denominada consolidacién de las modificaciones y agendas que

combatan la informalidad establecida (ver grafico 1y 2)
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Gréafico 1: América Latina; PBI del sector informal al 2050
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Grafico 2: Peru: PBI del sector informal al 2050
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Fuente: Ceplan

10) Plusvalias

De acuerdo a Benliure (2013) la plusvalia se identifica como el aumento del

valor de la denominada tierra que es generado por

las valorizaciones

experimentadas por terrenos establecidos en distintas fases del procedimiento de



urbanizacion, en otras palabras, se considera en aumentar la renta econémica de
una tierra determinada en manera generalizada. La aptitud que es técnica para
examinar apropiadamente estos incrementos de valor no concluye ser facil, pues no
se podrian aislar las repercusiones de las tendencias generales de costos (inflacién)
y / u otras transacciones seculares que se adhieren al establecimiento de
posesiones de los cambios de valores visualizadas en determinadas parcelas.
Asimismo, existen las constantes dificultades de emplear el comparativo método de
analisis, en el momento que ademas de que los proyectos de crecimiento de tierra
no son contestados, los valores que son reales del mercado no son reportados o no
se hallan disponibles de manera directa.
11) Invasion del espacio publico

Segun, la proteccién de ley N° 1312 (2018) el espacio publico viene hacer un
area denominada de la ciudad que se destina por su ambiente, empleo o
repercusion, a la complacencia de necesidades urbanas grupales que rebasan, de
ese modo, los perimetros de los intereses individuales de los reconocidos sujetos,
expuestos a un régimen juridico que es especial que rige las condiciones de su
utilizacion y el desarrollo de diversas actividades en él.

Ello supone asignar este piso para garantizar y mandar los determinados usos
sociales caracteristicos de la existencia urbana (civica, simbdlica, monumental,

cultural, recreativo, deportivo, entre otros).

12) Contaminacion del espacio
Manifiesta el ministerio del ambiente (2016) que se conoce, en términos
integrales, que los desastres naturales perturban de distintas maneras el ambiente
y los territorios establecidos, asimismo ciudades donde se generan la
contaminacion. En concreto, los denominados terremotos vienen complementados
de la destruccién de obras de infraestructura asimismo de equipamiento, como las

denominadas carreteras, viviendas, puentes, servicios de agua, edificios, y
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alcantarillado, en tal caso se generan situaciones de contaminacion del aire, agua y
suelo por descomposicion de animales y materias organicas. En consecuencia, las
comunidades se ven expuestas al riesgo de infecciones y epidemias de diverso tipo.
Todo ello incluyendo a los vendedores quienes asimismo son los causantes factores

de la contaminacion ambiental.

13) Obstaculizacion de vias

De acuerdo a las normas legales (2016) para establecer la denominada
ubicacién de los médulos fijos de venta hallados mas adelante, se han considerado
en cuenta las subsiguientes prohibiciones:

e No dejar el paso de peatones asimismo personas con alguna denominada
discapacidad.

e Entorpecerse la vision de los que manejan carros.

e Entorpecer la visibilidad de los elementos del mobiliario urbano existente.

e Ocupar los espacios de las esquinas.

e Ocupar espacios destinados al estacionamiento de vehiculo.

e Impedir el libre acceso a la propiedad privada y publica.

¢ Proximidad a hidrantes de agua, estaciones eléctricas, rampas, accesos y/o
salidas de emergencia, cruceros peatonales, sefializaciones.

Dentro del modulo se prohibe utilizar velas, lamparas o cualquier otro elemento
de iluminacién a base de combustible. Se prohibe también pasar la noche en el
modulo.

Fuera del mddulo se prohibe almacenar mercaderia, cajas, botellas o utilizar la
via publica como un area de deposito.

14) Contaminacion del suelo

Segun, Garcia (2017) en las ciudades latinoamericanas, el canal principal de

acceso al suelo urbano para los pobres es el mercado informal de tierras. Esta

afirmacion es relevante para la ciudad de Lima. Pensemos en la imagen histdrica de
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la barriada: probablemente veamos una multitud de personas, cada una cargando
sus esteras; si, se asientan en un arenal y una bandera del Pert flamea, orgullosa.
Dicha imagen es la de una invasion, alli la tierra no se compraba, se tomaba. Hoy,
ello ya no se relaciona con la realidad pues asistimos a una mercantilizacion
creciente del acceso al suelo: esto quiere decir que la tierra ya no se toma, sino que
se compra. Sin embargo, pese a ser un tema relevante, el tema del mercado informal
de suelo no ha tenido mayor desarrollo en los estudios urbanos, en un momento en
gue, el conocimiento de las dinamicas de dicho mercado puede ayudarnos a disefiar
mejores estrategias para el planeamiento urbano y la gobernabilidad de la ciudad.
15) Congestién vehicular
Segun, Paula (2018) la congestion del transito se produce cuando el volumen
de vehiculos o la distribucién normal del transporte que generan una demanda de
espacio mayor que el disponible en las carreteras. Hay una serie de circunstancias
especificas que causan o agravan la congestion, la mayoria de ellos reducen la
capacidad de una carretera en un punto determinado o durante un determinado
periodo, 0 aumentar el nimero de vehiculos necesarios para un determinado caudal
de personas o0 mercancias.
Dimensiones de la variable comercio informal
2.3.1.1. Factor social
Segun, Azua (2013) la autora explora el efecto de la Edad Social sobre
la economia y las relaciones laborales como consecuencia de tres factores
principales: el exceso de informacion creado en la Edad de la Informacion;
la estandarizacion de la tecnologia, que posibilita el consumo masivo de los
medios de comunicacién basicos (teléfonos maviles); y la disponibilidad de
la comunicacion de bajo coste via Internet (wikis y redes sociales). Estas
tres fuerzas estan cambiando radicalmente la manera en que las empresas
compiten en el siglo XXI. La seleccién, retencién y optimizacion de la
productividad de la fuerza laboral de la Edad Social y el fomento de la
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2.3.1.2.

colaboracion en el mercado global exigen que sus directivos asuman y
adopten toda una serie de herramientas basadas en las redes sociales.
Unicamente asi podran fomentar la innovacion, empoderar a sus
empleados, ganar nuevos clientes y satisfacer a los existentes.
Factor econémico

Segun, Escandén (2017) la economia de las inversiones es parte
fundamental de todo andlisis de negocio. A través de esta, se intenta
predecir un futuro incierto con la ayuda de ciertos indicadores
macroeconomicos, y utilizando en la forma més eficiente, los recursos de
los que la empresa dispone en el tiempo presente.

Otros factores macroeconémicos que guardan estrecha relacién con
las inversiones, son el IPC (indice de Precios de Consumo), el desempleo'y

los tipos de interés.

e El primero es un proxi de la inflaciébn de una nacion, y tiene un gran

impacto sobre los ingresos futuros de la inversién, con lo cual se hace
necesario tener en cuenta dicho efecto en favor de una mejor
representacion de la realidad. Ademas, dicha variable también da una
idea del consumo de la poblacion, de tal forma que una situacion
deflacionaria son malas noticias para cualquier empresa dispuesta a

acometer un gran proyecto

e En segundo lugar, el desempleo tiene consecuencias directas sobre el

coste del capital humano para cualquier inversion, ya que, a mayor
desempleo, mayor flexibilidad a la hora de fijar salarios. No obstante, una
economia con abundante desempleo, no transmite la idea de “economia

saludable”, lo cual desalienta cualquier esfuerzo inversor.

e Por ultimo, los tipos de interés influyen principalmente, sobre la

capacidad de financiacion de una empresa, concretamente sobre el

coste de capital de financiacién; de manera que una situacién como la

32



2.3.1.3.

actual, de tipos casi cercanos a cero, genera un gran apetito inversionista
(bajo coste), sin olvidar que provoca una tasa de menor descuento.

Para el analisis de la inversion, lo que permite prever una mayor
rentabilidad en el futuro.
Factor cultural

Segun, Cieza (2019) los factores culturales ejercen una influencia
ampliay profunda sobre el comportamiento del consumidor. El mercaddlogo
necesita entender el papel que desempefian la cultura, la subcultura, y la
clase social del comprador.

La cultura es la formaciéon comun y aprendida de la vida que comparten
los miembros de una sociedad y que consta de la totalidad de instrumentos,
técnicas, instituciones sociales, actitudes, creencias, motivaciones vy
sistema de valores que conoce el grupo. Es el resumen que orienta la forma

de los grupos.

2.4. Marco conceptual

2.4.1. Economiainformal

Galindo & Viridiana (2015) la economia informal se refiere a todas las

actividades economicas realizadas por trabajadores y unidades econémicas que

no estan total o parcialmente cubiertas por acuerdos formales.

2.4.2. Jornada de trabajo

Gurria (2014) la jornada de trabajo es el tiempo que cada trabajador dedica

a la ejecucion del trabajo, por el cual ha sido contratado. Se contabiliza por el

namero de horas que el empleado ha de desempefiar para desarrollar su

actividad laboral dentro del periodo de tiempo de que se trate: dias, semanas o

anos.
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2.4.3.

24.4.

2.45.

Contaminacion del aire

Ministerio del ambiente (2016) la contaminacion del aire vinculada con la
explotacion minera, botadero de basuras y emisiones de gases y vapores
durante la fundicién y beneficio propio de empresas ilegales.
Responsabilidad

Estela (2019) la responsabilidad suele ser considerada como uno de los
principios humanos mas significativos ya que, mediante la capacidad humana
que habilita a una persona poder elegir.
Comerciante

Cardona (2013) un comerciante es la persona que se dedica habitualmente
al trabajo, que también ayuda en la economia. También se denomina asi al

propietario de un comercio.
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3.1.

3.2.

3.3.

CAPITULO 1Nl
METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION

Disefio de la investigacion

Segun, Hernandez (2019) la investigacion es no experimental, porque se
realizé sin manipular deliberadamente las variables. Es decir, se trata de estudios
en los que no hacemos variar en forma intencional las variables independientes
para ver su efecto sobre otras variables. Asimismo, el término disefio se refiere al
plan o estrategia concebida para obtener la informacion que se desea. Esta
investigacion se desarrollara con un disefio “No experimental” puesto que no se
manipulara la variable de la investigacion, con el objetivo de describir y determinar.
Tipo y nivel de investigacion

Segun, el autor Carrasco (2018) la investigacién basica es la que no tiene
propésitos aplicativos inmediatos, pues solo busca ampliar y profundizar el caudal
de conocimientos cientificos existentes acerca de la realidad. El nivel descriptivo se
refiere sobre las caracteristicas, cualidades internas, externas y rasgos esenciales
de los hechos y del fendbmeno de la realidad. Por lo que la investigacion fue de tipo
basico y nivel descriptivo.

Poblacion y muestra

3.3.1. Poblacion

Segun, Pino (2018) La poblacién es un conjunto de personas formado por
todos los elementos a estudiar. Cada uno de los elementos se denomina
individuo. Un individuo no tiene que ser una persona fisica, puede ser una familia,
un dia, un negocio, etc.

La poblacién objetivo de estudio estuvo constituido basicamente por los
comerciantes informales asociados que ascienden a una cantidad de 3000

socios, del mercado San José de la ciudad de Juliaca.
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Tabla 1

Asociacién de comerciantes mixtos del mercado San José - Juliaca

Asociaciones por bases Cantld'ad de
socios
Base | 1062
Base Il 681
Base Il 352
Base IV 383
Base V 200
Base VI 54
Base VI 62
Base VIII 35
Base IX 67
Base X 64
Base XI 40
Total 3000

Fuente: Elaboracién propia

3.3.2. Muestra
Segun, Hernandez (2019) mencion6é que la muestra es, “en el caracter, un
subgrupo de un determinado grupo. Aseguramos que es un subconjunto de
elementos a la cual pertenecen a ese grupo definido en sus caracteristicas a la que
llamamos poblacion”.
El tamafio de la poblacién es conocido, por lo que la formula del célculo de la

muestra sera:

i NZ'pg
e’ (N-1)+Z%pg
Donde:
n : Es el tamafio de la muestra
N : Es el tamafio de la poblacion.
Z : Es el nivel de confianza
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3.4.

e : Es la precision o el error
p : Probabilidad de éxito
q : Probabilidad de fracaso

Caélculo de la muestra:

N = 3000

Z = 1,96 (95% de confianza)
e = 0,05 (5% de error)

p =0.5

q =05

Reemplazamos los valores:

B 3000(1.96)2 x (0.50) X (0.50)
~(0.05)% x (3000 — 1) + (1.96)2 x (0.50) X (0.50)

n

28812
" =84579

n = 340.6519349
n = 341
La férmula del calculo de la muestra es de 341 socios, del mercado San José
de la ciudad de Juliaca.

La extracciéon de una muestra aleatoria simple se efectla seleccionando una por una
la “N” unidades que tiene la poblacion hasta completar el tamano de la muestra “n”. La
utilizacién de una tabla de nimeros aleatorios implica un mecanismo de probabilidad muy
bien diseflado, de manera que garantiza estadisticamente la aleatoriedad de sus
elementos.

Descripcion del lugar de ejecucién

La presente investigacion se realizé con los comerciantes informales del mercado

san José de la ciudad de Juliaca.

La ciudad de Juliaca es un lugar que atrae las inversiones comerciales, esto se debe

a la reduccién de la pobreza que ha venido atravesando en los ultimos afios, la alta
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densidad poblacional, y el mayor ingreso per cépita que presentan sus ciudadanos,
cuenta con una poblacion econémicamente activa de 231,951 habitantes.

Geograficamente la ciudad de Juliaca se encuentra ubicada en la parte norte de la
provincia de San Roman, que pertenece a la Region de Puno, que se encuentra a 3,825
metros sobre el nivel del mar, segun las coordenadas su ubicacion es de 15°29 ' 38” de
Latitud Sury 70°08 ' 08” de Longitud Oeste del meridiano de Greenwich.

Juliaca es una de las ciudades que mayor privilegio ha tenido por su ubicacion
estratégica en el altiplano peruano, al nor-oeste del lago Titicaca, pues se convierte en
un eje geografico, comercial, de comunicaciones y punto neuralgico para el desarrollo de

la Region Puno.

Figura 1: INEI Ubicacién de la provincia de San Roman

Limites:

NORTE: Distritos de Calapuja (Lampa), y de Caminaca (Azangaro).
SUR: Distrito de Cabana Caracoto (san Roman).

ESTE: Distritos de Pusi (Huancané), y de Saman (Azangaro)

OESTE: Distrito de Lampa y Cabanillas
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SAN ROMARN

Figura 2: INEI_ Limites y divisiones politicas de la provincia de San Roman
Division Politica:
Politicamente la provincia de San Roman esta dividida en cinco distritos:
- Juliaca
- Cabana
- Cabanillas
- Caracoto
- San Miguel (creado recientemente)
La poblacion censada de la provincia de San Roman al afio 2017, es de 301,632
habitantes, localizdndose especialmente en la capital de provincia Juliaca.
3.5. Identificacion de variables
Hecho identificado: “Los comerciantes informales”.
Tipo de variable: es Univariable, variable Unica o més conocida como variable neutra.
3.6. Técnicas de recoleccion de datos instrumentos y validacion de instrumento
Segun, Herndndez (2019) la recoleccion de datos implica elaborar un plan
detallado de procedimientos que te conduzcan a reunir datos con un propdsito

especifico.
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3.6.1. Técnicas

Segun, Arias (2004) sefiala que “las técnicas de una investigaciéon son las
diferentes maneras, formas o procedimientos utilizados por el investigador para
recoger y obtener datos o informaciones”. Encuesta. Se formulé un cuestionario
de preguntas referidas al tema de investigacion.

3.6.2. Instrumento
e Cuestionario

Segun, el autor Carrasco (2018) es el instrumento de investigacién social
mas usado cuando se estudia gran niumero de personas, puesto que logra
permitir una respuesta directa, a través de la hoja de preguntas que se le hace
entrega a cada una de las personas. Por lo que las preguntas se estandarizan
se preparan con prevision y anticipacion.

3.6.3. Validacion de instrumentos

Valderrama (2015, pagina 218) en el presente trabajo de investigacion para
determinar la confiabilidad del instrumento se ha optado por el método de Alfa
de Cronbach mediante la varianza de los items (preguntas) y la varianza del
puntaje total, para este fin se ha aplicado el cuestionario de encuesta a el
Mercado San José de la ciudad de Juliaca en el afio 2019, en una cantidad de
30 comerciantes, siendo considerado como prueba piloto. Para el grupo piloto
se ha aplicado el cuestionario para la variable.

El valor del coeficiente resultante es bastante util para medir la fiabilidad de
las escalas de medida en una investigacion; para evaluar la confiabilidad o la
homogeneidad de las preguntas (items), es comun el uso del coeficiente de Alfa
de Cronbach. Este coeficiente tiene valores entre 0 y 1, donde O significa
confiabilidad nula, y 1 representa confiabilidad total.

Para determinar el grado de confiabilidad, se ha determinado una muestra

piloto de 30 comerciantes del Mercado San José de la ciudad de Juliaca, por ser
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el mas representativo, posteriormente se aplicé el instrumento, para determinar
el grado de confiabilidad.

e Prueba de estadistica:

Alfa de Cronbach: es el método de consistencia interna basado en el alfa
de Cronbach que permitié estimar la fiabilidad de un instrumento de medida, a
través de un conjunto de items que se espera que midan el mismo constructo o
dimensién tedrica.

Formula de célculo:

a= K 1—21\/i
V

K-1

t

Donde:
a = Alfa de Cronbach
K = NUmero de items
Vi = Varianza de cada item
Vt = Varianza del total
Evaluacién de los coeficientes de alfa de Cronbach:
Como criterio general, George y Mallery (2003, p. 231) sugieren las
recomendaciones siguientes:
e Coeficiente alfa >0.9 es excelente
e Coeficiente alfa >0.8 es bueno
e Coeficiente alfa >0.7 es aceptable
e Coeficiente alfa >0.6 es cuestionable
e Coeficiente alfa >0.5 es pobre
e Coeficiente alfa <0.5 es inaceptable
Resultados: Se analiz6 la informacion, utilizando la opcion de andlisis de fiabilidad

del software estadistico SPSS ver. 22, los resultados para este instrumento fueron:
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Tabla 2
Estadisticas de fiabilidad

Alfa de Cronbach N de elementos

0,849 11

El estadistico de fiabilidad Alfa de Cronbach, sefiala un valor de 0.849 para
un total de 11 items o elementos formulados, contrastando con la escala de
valoracion se tiene que el coeficiente es bueno, por lo cual se considerd que el

instrumento presenta fiabilidad y fue utilizado para los fines de la investigacion.
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CAPITULO IV

RESULTADOS Y DISCUSION

4.1. Resultados
Resultados segun el objetivo general
Tabla 3

Situacion del comercio informal en el mercado San José

Situacién del comercio informal Frecuencia Porcentaje

Factor social

En las edades de 30 a 44 afios 148 43%
Segun el sexo femenino 188 55.1%
Nivel de instruccién es mas en secundaria Completa 136 39.9%

Factor econémico

Ingreso mensual (700 a mas) 226 66.3%
No tienen un empleo formal 229 67.2%
5 a 10 afios tienen tiempo en actividad en el negocio 116 34.0%
Por los niveles de estudios requeridos actuales, no labora en
125 36.7%
un empleo formal
Factor cultural
No esta preparado, costoso y falta de apoyo de autoridades,
. 221 61.2%
creen que es dificil ser formal
Capital propio, préstamo bancario, adquieren el dinero para la
P PIOPIO. P ) q P 214 62.8%
compra de su mercaderia
Si creen que le alcanza para mantener a su familia 228 67.0%
La competencia desleal y no tener seguro social, creen que es
229 67.0%

su principal problema como trabajador informal

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.

Interpretacién de los resultados: en la tabla 3 se describe los siguientes resultados
de la situacién del comercio informal en el mercado San José, y se conoce segun el
Factor social en las edades de 30 a 44 afos 148 socios con un 43% son los que se
dedican mas al negocio informal, también se conoce que segun el sexo que predomina

es el género femenino del188 socias con el 55.1% ejercen mas en comercio informal y
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conocemos a las vez que su nivel de instruccion es mas en los socios que tienen
secundaria completa de 136 socios con un 39.9%. de acuerdo al factor econdémico
podemos describir que el ingreso mensual que tienen los socios asciende de 700 a mas,
gue viene a ser una cantidad de 226 socios con el 66.3%, mientras que 229 socios con
el 67.2% no tienen un empleo formalizado, una parte de 116 socios con el 34.0% de 5
a 10 afios tienen mucho tiempo en actividad en el negocio informal y se conoce que 125
socios con el 36.7% se dedican al negocio informal por los nivel de estudios que requiere
en la actualidad, no labora en un empleo formal. Y por ultimo podemos conocer segln
el factor cultural 221 socios con 61.2% no esté preparado, es muy costoso y por la falta
de apoyo de autoridades, creen que es muy dificil ser formal en el negocio que laboran,
214 socios con un 62.8% inician sus negocios con un capital propio, préstamo bancario,
adquieren el dinero para la compra de sus mercaderias, también se describe que 228
socios con el 67.0%

Comentan que si creen que le alcanza para mantener a su familia con el negocio que
ejercen, podemos conocer que 229 socios con el 67.0% creen que su principal
problema como trabajador informal es debido a la competencia desleal y por no tener
un seguro social.

Resultados segun el objetivo especifico 1: Factor social

Tabla 4
Edad
Frecuencia Porcentaje
15 a 29 afios 62 18,2
30 a 44 anos 148 43,4
45 a mas afios 131 38,4
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.
Interpretacién de los resultados: de la tabla 4 se muestran los resultados del objetivo

especifico factor social en relacion a edad de la poblacion encuestada, en el que 148
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vendedores del mercado San José se hallan entre la edad de 30 a 44 afios con el 43.4%
del porcentaje general. Seguido de 131 comerciantes con el 38.4% que tienen una edad
de 45 a mas afios de edad en el rubro del mercado, no obstante, la cifra mas pequefia

se halla en los vendedores de 15 a 29 afos de edad con el 18.2%.

Tabla b
Sexo
Frecuencia Porcentaje
Masculino 153 449
Femenino 188 55,1
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.

Interpretacién de los resultados: de la tabla 5 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor social en relacion al sexo de la poblacién encuestada. En el que 153
comerciantes del mercado San José pertenecen al sexo masculino con el 44.9%,
seguidamente de 188 vendedores que son miembros del sexo femenino con el 55.1%
del porcentaje general.

Tabla 6

Nivel de instruccién

Frecuencia Porcentaje
Analfabético 22 6,5
Primaria 97 28,4
Secundaria Completa 136 39,9
Secundaria Incompleta 11 3,2
Universidad 75 22,0
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.

Interpretacion de los resultados: de la tabla 6 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor social en relacién al nivel de instruccion de los comerciantes del
mercado San José, en el que 136 vendedores de dicho mercado acabaron su

secundaria completa que presenta el 39.9% del porcentaje general, seguidamente se
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puede observar que tan solo 11 estudiantes con el 3.2% no acabaron su secundaria
completa. Por lo que se puede manifestar que mayormente los vendedores del mercado
tienen un cierto grado de instruccion educacional.

Resultados segun el objetivo especifico 2: Factor econémico

Tabla 7

Cuénto es su ingreso mensual

Frecuencia Porcentaje
De 400 a 500 13 3,8
De 500 a 600 11 3,2
De 600 a 700 91 26,7
De 700 a mas 226 66,3
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.

Interpretacién de los resultados: de la tabla 7 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor econdmico en relaciéon a la interrogante ¢Cuanto es su ingreso
mensual?, en el que 226 comerciantes del mercado San José con el 66.3% ganan un
ingreso de 700 a mas soles peruanos, seguido de tan solo 11 trabajadores con el 3.2%
del porcentaje general que ganan tan solo de 500 a 600 soles peruanos. Por lo que se
puede manifestar que mayormente los vendedores tienen un ingreso de mas de 700
soles.

Tabla 8

Tuvo un empleo formal anteriormente

Frecuencia Porcentaje
Si 112 32,8
No 229 67,2
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.
Interpretacién de los resultados: de la tabla 8 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor econémico en relacion a la pregunta ¢Tuvo un empleo formal

anteriormente?, en el que 112 encuestados manifestaron que si tuvieron empleo formal
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con el 32.8%. Seguidamente de 229 vendedores del mercado San José con el 67.2%
gue indicaron que no tuvieron empleo formal anteriormente.
Tabla 9

Qué tiempo tiene de actividad en este negocio

Frecuencia Porcentaje
0 a 5 afios 103 30,2
5 a 10 afios 116 34,0
10 a 15 afios 75 22,0
15 a més afios 47 13,8
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.
Interpretacion de los resultados: de la tabla 9 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor econémico en relacion a la pregunta ¢Qué tiempo tiene de actividad
en este negocio?, en el que mayormente 116 comerciantes del mercado San José
indicaron que ya llevan de 5 a 10 afios de trabajo ejerciendo esta labor. Seguidamente
el menor porcentaje se halla entre 47 vendedores que sefialan que ejercen esta
actividad hace mas de 15 afios.
Tabla 10
Conteste las razones del porque no labora en un empleo formal

Frecuencia Porcentaje

Por los niveles de estudios requeridos actuales 125 36,7
Por los limites de edad para acceder a un trabajo 106 31,1
formal

Porque es una tradicién Familiar 82 24,0
Otros 28 8,2
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.

Interpretacién de los resultados: de la tabla 10 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor econémico en relacién a la pregunta ¢ Conteste las razones del por qué
no labora en un empleo formal?, en el que 125 vendedores con el 36.7% indican por el

nivel de estudios requeridos actuales, asimismo 106 comerciantes del mercado San
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José con el 31.1% sefalan que no laboran en otro empleo por los limites de edad para
acceder a un trabajo formal. Seguidamente 82 vendedores con el 24.0% manifiestan
gue no ejercen una tarea formal, porque es una tradicion familiar, finalmente 28
comerciantes con el 8.2% tienen otras razones.

Resultados segun el objetivo especifico 3: Factor cultural

Tabla 11

Por qué cree usted que es dificil ser formal

Frecuencia Porcentaje

No esta preparado 69 20,2
Es costoso 70 20,5
Exige muchos tramites 60 17,6
Mayor control fiscal 17 5,0

Falta de apoyo de autoridades 72 21,1
Elevados impuestos 53 15,5
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.
Interpretacion de los resultados: de latabla 11 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor cultural en relacién a la pregunta ¢ Por qué cree usted que es dificil ser
formal?, en el que mayormente 72 vendedores del mercado San José manifiestan que
es por falta de apoyo de autoridades con el 21.1%. Seguidamente tan solo 17
comerciantes con el 5.0% indican que no lo hacen, porque existe un mayor control fiscal.
Tabla 12

Como Ud. Adquiere el dinero para comprar su mercaderia para venta

Frecuencia Porcentaje

Préstamo Familiar 89 26,1
Capital Propio 110 32,3
Préstamo Bancario 104 30,5
Préstamo a Terceras Personas 38 11,1
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.
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Interpretacion de los resultados: de la tabla 12 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor cultural en relacion a la pregunta ¢ Como Ud. Adquiere el dinero para
comprar su mercaderia para venta?, en el que 110 comerciantes del mercado San José
con el 32.3% indica que tienen un capital propio, seguido de 104 vendedores con el
30.5% que sefialan que lo adquieren de un préstamo bancario; asimismo 89 personas
con el 26.1% manifiestan que lo obtienen de un préstamo familiar y 38 sujetos con el
11.1% indican que adquieren préstamo de terceras personas.

Tabla 13

Con lo que usted gana le alcanza para mantener a su familia

Frecuencia Porcentaje
Si 228 66,9
No 113 33,1
Total 341 100,0

Fuente: Propia, encuestas aplicadas.
Interpretacion de los resultados: de la tabla 13 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor cultural en relacién a la pregunta ¢ Con lo que usted gana le alcanza
para mantener a su familia?, en el que 228 comerciantes del mercado San José con el
66.0% sefalan que si les alcanza para mantener su familia. Finalmente 113 vendedores
con el 33.1% indican que no les alcanza para mantener a su familia.
Tabla 14

Cual cree Ud. que es su principal problema como trabajador informal

Frecuencia Porcentaje
Ataque de la policia municipal 90 26,4
Competencia desleal 112 32,8
No tener seguro social 117 34,3
Otros especificados 22 6,5
Total 341 100,0

Fuente: Elaboracién propia, encuestas aplicadas.
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Interpretacion de los resultados: de la tabla 14 se muestran los resultados del objetivo
especifico factor cultural en relacion a la pregunta ¢ Cudl cree Ud. que es su principal
problema como trabajador informal?, en el que 117 comerciantes del mercado San José
con el 34.3% manifiestan que su problema principal es el no tener seguro social,
asimismo 112 vendedores con el 32.8% sefialan que es por la competencia desleal en
el mercado. Seguidamente 90 comerciantes con el 26.4% indican que es por el ataque
de la policia municipal; finalmente 22 sujetos con el 6.5% manifiestan que sus problemas
vienen hacer otros especificados con anterioridad.

4.2. Discusion

En nuestro estudio se ve que el comercio informal en el mercado San José, la
cual se muestra que hay opiniones diferentes que los comerciantes detallan sobre
el comercio informal, que esta presenta en el mercado San José como se puede
denotar en los resultados el factor social, factor econémico y en el factor cultural,
presentandose asi distintos panoramas y opiniones que estas precisan.

En el factor social, destacan los comerciantes de las edades de 45 afios a mas,
como también se puede ver que existe un gran porcentaje de presencia del sexo
femenino como comerciantes informales y finalmente la mayoria de los
comerciantes tiene la secundaria completa.

Por otro lado, dentro del factor econémico, afirman que su ingreso mensual es
de 700 soles a mas, producto de que en el item con mayor frecuencia indican no
tener un empleo formal siendo el principal motivo para dedicarse al comercio
informal, y dentro del item que denota en cuanto al tiempo de actividad en el
negocio el cual tiene menor frecuencia viene a ser entre 5 a 10 afos lo que
demuestra que en poco tiempo es posible tener suficiencia econdémica en el
comercio informal.

El factor cultural, si creen que ganan con su actividad econémica y les alcanza

para mantener a su familia junto a la problematica de contar con la competencia

50



desleal siendo trabajador informal como aspectos preocupantes, ambas de mayor
porcentaje y frecuencia, vienen siendo un tema en discusién en este aspecto.
Asimismo, en la investigacion de Pico (2017) en la cual sus resultados
muestran que el 90% de los encuestados se reconocen como comerciantes
informales, el 10% dice no pertenecer a este sector comercial, llegando a la
conclusién de que el comercio informal en el cantdn Jipijapa presenta los problemas
tipicos de la desorganizacion y falta de control en su desarrollo, existe una clara
zonificacion donde los comerciantes informales realizan su actividad, creando caos
urbano mediante la ocupacion de calles centrales y espacios ciudadanos, No existe
un planeamiento para solucionar esta problematica por parte de las autoridades del
cantdon. Y como también se puede ver en la investigacion de Vasquez (2015) en
sus resultados el 37% manifesté que el comercio informal genera inseguridad, el
25% considera que los productos que se venden no tienen garantia, concluyendo
que existe un considerable desorden en cuanto al rubro y la actividad que desarrolla
un comerciante informal, generando gran molestia a un comerciante formal, ya que
el factor del precio y el producto (se regatea) hace que la transaccion sea mas
rapida entre el demandante y el ofertante y por ende el comprador prefiere lo

informal que lo formal
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CAPITULO V
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
5.1. Conclusiones
Mediante el analisis de los resultados de la presente tesis titulada diagnéstico
situacional del comercio informal en el Mercado San José de la ciudad de Juliaca
en el afo 2019, las conclusiones se presentan de acuerdo a los objetivos del
estudio.
Primero.- Con respecto al objetivo general se encontr6 que el diagnéstico
situacional del comercio informal viene a ser muy influido por los factores sociales,
factores econdmicos y los factores culturales, ya que segun los resultados de la
encuesta aplicada la situacion del comercio informal es negativa, ya que surge
como alternativa de subsistencia ante el desempleo generado por el ente
gubernamental y el sector privado; la exclusion social derivado por causas de
marginalidad social, la falta de oportunidad a la educacién y capacitacion que
ocasiona un motivo mas a la insercion del comercio informal, lo cual también estan
estrechamente asociados con la actividad informal, en dénde el modelo econémico
adoptado por ésta poblacién afectan al desarrollo de las politicas econdémicas
locales, regionales, nacionales e internacionales, desde un contexto que se
muestra con dificultades para articularse e insertarse a una politica formal, y que
solo genera crisis que propagan problemas sociales, econémicos y culturales.
Segundo. — El factor social de la presente investigacion muestra una situacion
predominante e influye al comercio informal en el mercado San José de la ciudad
de Juliaca, en el aspecto de las edades entre 30 a 44 afios son de mayor frecuencia
y porcentaje general. Asimismo, el sexo femenino tuvo como mayor protagonismo
en la insercion al comercio informal. Y finalmente se puede manifestar que
mayormente los vendedores del mercado tienen un cierto grado de instruccion
educacional, ya que 136 vendedores de dicho mercado acabaron su secundaria
completa que representa el 39.9%.
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5.2.

Tercero. - En cuanto a la situacion del factor econdmico: en relacién al ingreso
mensual percibido, en el que 226 comerciantes del mercado San José con el 66.3%
ganan un ingreso de 700 soles a mas. Asimismo, en relacién a la pregunta que si
tuvo un empleo formal antes de convertirse en comerciante informal 229
vendedores del mercado San José con el 67.2% que indicaron que no tuvieron
empleo formal anteriormente siendo esta una cantidad porcentual de mayor
preocupacion en el factor econémico. Finalmente, en relacion al tiempo que tiene
de actividad en este negocio, en el que mayormente 116 comerciantes del mercado
San José indicaron que ya llevan de 5 a 10 afios de trabajo ejerciendo esta labor,
seguido de 125 comerciantes informales que manifestaron que no laboran en un
empleo formal por el nivel de estudios requeridos actualmente.

Cuarto. - En cuanto al planteamiento del factor cultural: en relacion a la dificultad
de formalizarse, en el que mayormente 72 vendedores del mercado San José
manifiestan que es por falta de apoyo de autoridades con el 21.1%. De igual manera
en relacién a la adquisicién de capital de dinero para comprar su mercaderia para
la venta, con una frecuencia de 110 comerciantes del mercado San José con el
32.3% indica que tienen un capital propio y finalmente 228 comerciantes del
mercado San José con el 66.0% sefialan que, si les alcanza para mantener su
familia con el dinero que ganan, siendo su mayor dificultad el no tener seguro social.
Recomendaciones

Primero. — Se ha identificado que un gran namero de personas se dedican a la
actividad de comercio informal, y que es importante que se organicen de alguna
manera, ya sea formando asociaciones, cooperativas, entre otros, lo cual les
facilitaria para tramitar con las autoridades permisos de funcionamiento, emitir
comprobantes de pago y poder establecerse en un lugar adecuado donde puedan

vender sus productos con total seguridad en vias de la formalidad.
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Segundo. - La mayoria de los comerciantes son personas que estudiaron algun
grado de instrucciones, la educacion y la capacitacion deben ser consideradas
como instrumentos estratégicos para una mejor insercion laboral de los
trabajadores informales, donde las demandas del mercado deben ser analizados y
deberian estar protegidos socialmente por una administracion adecuada en relacién
a la seguridad tanto de vendedores como de compradores, de tal manera mejorar

la interaccion entre ambas.

Tercero. - Es indispensable el apoyo de las autoridades del gobierno local para su
consolidaciéon formal y el ordenamiento de la actividad comercial, para brindar
cursos de sensibilizaciéon y asesoramiento técnico relacionados directamente a su
actividad con el fin de mejorar la calidad de la infraestructura y de las formas de
trato al cliente en los centros donde realizan sus actividades y a la vez ampliar sus
conocimientos para realizar trabajos modernos y de calidad no solo el ingreso
econdmico sino también, mejorar las condiciones de vida. Ademas, tendrian acceso
a microcréditos otorgados por las instituciones financieras y de esta manera crecer

como microempresarios.

Cuarto. — Para el factor cultural se recomendaria adelantar nuevas investigaciones
gue profundicen mucho mas sobre el fenémeno de la informalidad, utilizando
enfoques o métodos diferentes, siguiendo la linea de investigacion presentada en
este trabajo. Avanzar en este objetivo permitira brindar mayores beneficios, para la

formulacién de politicas publicas pertinentes y exitosas.
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ANEXOS

&
Anexo 1: Instrumento de cuestionario

Lna Shnstitucion Adventista

Cuestionario Aplicado al Comercio Informal

El presente cuestionario tiene por finalidad recoger informacién para identificar cuales
son los efectos producidos por el comercio Informal que inciden en el mercado San José
de la ciudad de Juliaca en el afio 2019. Se pide ser extremadamente sincero en sus

respuestas. Se le agradece por anticipado su valiosa colaboracion.
Instrucciones:

El cuestionario consta de 11 preguntas. Cada item incluye cuatro alternativas de
respuestas. Lea con mucha atencion cada una de las preguntas y las opciones de las
repuestas que le siguen. Para cada item marque solo una respuesta con un aspa (X) en
la letra que considere que se aproxime mas a su realidad, es decir cuantas veces se

presenta la situacion en la universidad.

|. Factor social:
Seccion 1: edad:

a) 15-29() b)30-44( ) c) 45 — adelante ( )
Seccion 2: Sexo

Masculino ( )

Femenino ()

Seccion 3: nivel de instruccion:

Analfabético () Primaria ( )

Secundaria completa ( ) Secundaria incompleta ( ) Universidad ( )
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Il. Factor econémico:

Seccién 4: ingreso mensual

¢,Cuénto es su ingreso mensual?

De 400 — 500 ( ) De 500 — 600 ( )

De 600 - 700 () De 700 amés ()

Seccién 5: ¢ Tuvo un empleo formal anteriormente?

Si() No ()

Seccion 6: ¢Qué tiempo tiene de actividad en este negocio?

De 0 -5 afios () De5-10()

De10-15() De 15-maés ()

Seccién 7: Conteste las razones del porque no labora en un empleo formal

Por los niveles de estudios requeridos actuales ( )

Por los limites de edad para acceder a un trabajo formal ( )

Porque es una tradicion familiar ( )

Otros

1. Factor cultural:

Seccion 8: ¢Por qué cree usted que es dificil ser formal?

NO €Sta Preparado....... ..ot () Es
(o701 (o1~ PP UPPRPN ( ) Exige
MUCHOS trAMIES. ... e ( ) Mayor control
fISCAl. .o ( ) Falta de apoyo de
AULONAAdES. .. e ( ) Elevados
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IMPUESIOS . o () Otros especificar:

Seccién 9: ¢Como Ud. Adquiere el dinero para comprar su mercaderia paraventa?

Préstamo familiar.......................... ()
Capital propio.........cccooeveiiiiiinn.. ()
Préstamo bancario........................ ()
Préstamos a terceras personas....... ()

Seccién 10: ¢Con lo que usted gana le alcanza para mantener a su familia?

Si() No ()

Seccién 11: ¢Cudl cree Ud. que es su principal problema como trabajador

informal?

Ataques de la policia municipal...........................e. ()
Competenciadesleal...............coooiiiiiin. ()
No tener seguro social ............coooviiiiiiiiiiiiiene, ()

Otros especificar:

Muchas Gracias
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Anexo 2: Estadisticas de total de elemento

Estadisticas de total de elemento

Media de Varianza Correlacién Alfa de
escala si el de escala total de Cronbach
elemento si el elementos si el
se ha elemento corregida elemento
suprimido se ha se ha
suprimido suprimido
Edad 20,6667 29,126 ,219 ,858
Sexo 21,1667 28,764 ,410 ,846
Nivel de Instruccién 20,1000 28,921 112 ,878
¢, Cuanto es su ingreso 20,3667 24,033 ,557 ,837
mensual?
¢ Tuvo un empleo formal 21,1667 27,316 ,696 ,832
anteriormente?
¢, Qué tiempo tiene de 20,6333 24,309 , 746 ,818
actividad en este
negocio?
Conteste las razones del 21,3333 27,402 ,687 ,832
porque no labora en un
empleo formal
¢ Por qué cree usted que 21,0000 25,172 ,805 ,818
es dificil ser formal?
¢ Como Ud. Adquiere el 19,8667 22,947 722 ,819
dinero para comprar su
mercaderia para venta?
¢Con lo que usted gana 21,1667 27,316 ,696 ,832
le alcanza para mantener
a su familia?
¢, Cual cree Ud. que es su 19,8667 22,947 722 ,819
principal problema como
trabajador informal?
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Anexo 3: Matriz de consistencia

Titulo: Diagnéstico situacional del comercio informal en el mercado San José de la ciudad de Juliaca en el afio 2019

PROBLEMAS

PROBLEMA GENERAL

¢ Cudl es la situacion del comercio informal en el
mercado San José de la ciudad de Juliaca en el
afio 2019?

PROBLEMAS ESPECIFICOS

PE 1.- ;Cudl es el factor social del comercio
Informal en el mercado San José de la ciudad
de Juliaca en el afio 2019?

PE 2.- ¢(Cuédl es el factor econémico del
comercio informal en el mercado San José de la
ciudad de Juliaca en el afio 2019?

PE 3.- ¢Cual es el factor cultural del comercio
Informal en el mercado San José de la ciudad
de Juliaca en el afio 20197

OBJETIVOS

OBJETIVO GENERAL

Identificar la situacién del comercio informal en el
mercado San José de la ciudad de Juliaca en el afio
2019

OBJETIVOS ESPECIFICOS

OE 1.- Describir el factor social del comercio
informal en el mercado San José de la ciudad de
Juliaca en el afio 2019

OE 2.- Describir el factor econémico del comercio
informal en el mercado San José de la ciudad de
Juliaca en el afio 2019

OE 3.- Describir el factor cultural del comercio
informal en el mercado San José de la ciudad de
Juliaca en el afio 2019

METODOLOGIA

TIPO DE INVESTIGACION
Tipo: Basica
Nivel: Descriptivo

DISENO DE
INVESTIGACION
No experimental

POBLACION Y UNIVERSO
Comercio informal 3000

MUESTRA
Muestreo aleatorio simple
341 comerciantes

TECNICAS
Encuesta

INSTRUMENTO
Cuestionario

DISENO ESTADISTICO
Estadistica Descriptiva

VARIABLE

Comercio
Informal
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Anexo 4: Matriz instrumental

Método y disefio

Poblacién

Técnicas e instrumentos

Estadistica

La presente investigacion es
no experimental y de tipo
bésico.

Disefio. - Segun Hernandez
(2019) la investigacién no
experimental es que se realiza
sin manipular
deliberadamente variables. Es
decir, se trata de estudios en
los que no hacemos variar en
forma intencional las variables

independientes para ver su

efecto sobre otras variables.

La poblacién objetivo de estudio estara constituido 1.

basicamente por los comerciantes informales
asociados que ascienden a una cantidad de 3000

socios, del mercado San José de la ciudad de

Juliaca. 2.

Seguin Hernandez (2019) mencion6 que la
muestra es, “en el caracter, un subgrupo de un
determinado grupo. Aseguramos que €S un
subconjunto de elementos a la cual pertenecen a
ese grupo definido en sus caracteristicas a la que
llamamos poblacién”

El tamafio de la poblacion es conocido, por lo que 3.

la formula del célculo de la muestra sera:

Técnica de la encuestay su
instrumento el cuestionario,
aplicado a los comerciantes
informales asociados.
Técnica de procesamiento de
datos y su instrumento de las
tablas de procesamiento de
datos para tabular y procesar
los resultados de la encuesta
a los comerciantes del
mercado San Joseé.

Técnica de procesamiento de
datos, y su instrumento las

tablas de procesamiento de

Los datos

recolectados seran
controlados, teniendo
las encuestas
realizadas.

Alfa de Cronbach: es
el método de
consistencia interna
basado en el alfa de
Cronbach que
permite estimar la
de

fiabilidad un

instrumento de

medida, a través de
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i NZ%pqg
e (N-1)+Z%pg

Donde:
n : Es el tamafio de la muestra
N : Es el tamafio de la poblacion.
Z : Es el nivel de confianza
e : Es la precision o el error
p : Probabilidad de éxito
q : Probabilidad de fracaso

Célculo de la muestra:

N = 3000

Z = 1,96 (95% de confianza)
e = 0,05 (5% de error)

p =05

q =05

Reemplazamos los valores:

datos pata tabular y procesar
los resultados de las
encuestas tanto a los
comerciantes directivos,

jerarquico y administrativo.

un conjunto de items
que se espera que
midan el  mismo
constructo 0

dimension tedrica.
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B 3000(1.96)2 x (0.50) x (0.50)
~(0.05)2 x (3000 — 1) + (1.96)2 x (0.50) x (0.50)

28812
"= 84579

n = 340.6519349

n =341
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Anexo 5: Operacionalizacion de variable

Titulo Variable Dimensiones Indicadores Instrumento
e Migracion rural
e Nivel educativo
Factor social e Sexo

e Edad Cuestionario del comercio
“Diagndstico e Capacidad de pago informal Chavez (2017). Por lo
Situacional del e Costos de acceso a la que la validacion del
comercio  informal Comercio informal Factor econémico formalidad instrumento sera a través del

en el Mercado San
José de la ciudad de
Juliaca en el afo
2019’

Factor cultural
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e Desempleo
e Ingresos mensuales
e Tiempo de actividad
e Costumbre
e Demasiado tramites
e Falta de preparacion

e Nivel de instruccion

Alfa de Cronbach 0,833. Y los

juicios de expertos.



Anexo 6: Validacién del instrumento

Cajamarca, 03 de marzo del 2017 -

CARTA N° 002-2017.

Seiior: Dr. Alejandro Vasquez Ruiz

De mi mayor consideracion:
Presente -

Tengo el grado de dirigirme a usted, con la finalidad de saludarlo muy cordialmente y a
la vez comunicarle que el suscrito esta realizando un trabajo de investigacion titulado:
“EL COMERCIO INFORMALDE ROPA Y SU REPERCUSION EN EL PAGO DE
IMPUESTOS CASO: ALREDEDORES DEL MERCADO CENTRAL DE LA CIUDAD

DE CAJAMARCA” PERIODO 2017, el cual ha sido aprobado autorizado su inscripcion
correspondiente.

Por tal motivo, solicito respetuosamente su valiosa opinién o juicio de experto en relacién
al instrumento de investigacion; el mismo que se aplicara al trabajo de investigacion
antes mencionado. Para mayor informacién adjunto la Matriz de Consistencia, Matriz
operacional de las variables, formato de opinién de expertos para ser llenado y el
instrumento de investigacién (encuesta).

Agradeciendo por anticipado la atencién prestada a la presente, se despide de Usted.

Atentamente.

cenndle

Luis Fernando Chavez Tejada

Bachiller:
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DISENO DE OPINION DE EXPERTOS DEL INTRUMENTO DE INVESTIGACION

. DATOS GENERALES

1.1. Apellidos y Nombres del informante: Luis Fernando Chavez Tejada

1.2. Nombre del instrumento o motivo de evaluacion:

INFORMALDE ROPA Y SU
REPERCUSION EN EL PAGO DE IMPUESTOS CASO: ALREDEDORES DEL
MERCADO CENTRAL DE LA CIUDAD DE CAJAMARCA” PERIODO 2017”

1.3. Autor del instrumento: Bachiller: Luis Femando Chavez Tejada

Encuesta sobre el

“EL COMERCIO

DIMENSIONES

CRITERIOS

Deficiente
1-20

Regular
21-40

Buena
41-60

Muy
Buena
61-80

Excelente
81-100

1.IMAGINACION

Esta formulado con
lenguaje apropiado

2.CREATIVIDAD

Esta expresado en
conductas
observables.

3.CONCENTRACION

Adecuado al avance
de lacienciay la
tecnologia

4 EXPRESION

Existe una
organizacion légica
entre (variables e
indicadores)

5.PLANIFICACION

Comprende los
aspectos en
cantidad y calidad.

6. TEXTUALIZACION

Adecuado para
valorar aspectos
sobre docencia
universitaria y la
capacitaciéon
pedagogica en
relacion al logro de
la calidad
académica.

e

1. REVISION-
CORRECCION

Consistencia entre
la formulacién del
problema, objetivos
y la hipétesis.

2. EDICION

Entre los indices
indicadores y las
dimensiones
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OPINION DE APLICABILIDAD:

/ /
i v 7. /
F=) /
/ “ 'r‘;.75,7/< e v/a!{

PROMEDIO DE VALORACION:

/5

LUGAR Y FECHA:

iy VUTRE,

72

/75( ra / dp{/d)

A/~ t
=
Dr. Alejandro Vasquez Ruiz
Firma del Experto




Cajamarca, 02 de marzo del 2017

CARTA N° 001-2017.

Sefiorita: Mg. MESTANZA CACHO, ROXANA ELIZABETH
De mi mayor consideracion:

Presente.-

Tengo el grado de dirigirme a usted, con la finalidad de saludarlo muy cordialmente y a
la vez comunicarle que el suscrito esta realizando un trabajo de investigacion titulado:
“EL COMERCIO INFORMALDE ROPA Y SU REPERCUSION EN EL PAGO DE
IMPUESTOS CASO: ALREDEDORES DEL MERCADO CENTRAL DE LA CIUDAD

DE CAJAMARCA” PERIODO 20177, el cual ha sido aprobado autorizado su inscripcion
correspondiente.

Por tal motivo, solicito respetuosamente su valiosa opinion o juicio de experto en relacion
al instrumento de investigacion; el mismo que se aplicara al trabajo de investigacion
antes mencionado. Para mayor informacién adjunto la Matriz de Consistencia, Matriz
operacional de las variables, formato de opinion de expertos para ser llenado y el
instrumento de investigacion (encuesta).

Agradeciendo por anticipado la atencion prestada a la presente, se despide de Usted.

Atentamente.

Luis Fernando Chavez Tejada

Bachiller:
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DISENO DE OPINION DE EXPERTOS DEL INTRUMENTO DE INVESTIGACION

I.  DATOS GENERALES

1.1. Apellidos y Nombres del informante: Luis Fernando Chavez Tejada

1.2

Encuesta sobre el

Nombre del instrumento o motivo de evaluacién:
“EL COMERCIO

INFORMALDE ROPA Y SU
REPERCUSION EN EL PAGO DE IMPUESTOS CASO: ALREDEDORES DEL
MERCADO CENTRAL DE LA CIUDAD DE CAJAMARCA” PERIODO 2017”

1.3. Autor del instrumento: Bachiller: Luis Femando Chavez Tejada

. Muy
Deficiente | Regular | Buena Excelente
DIMENSIONES CRITERIOS 1-20 21-40 41-60 2':;?;08 81-100
1.IMAGINACION Esta formulado con

lenguaje apropiado

2.CREATIVIDAD

Esta expresado en
conductas
observables.

3.CONCENTRACION

Adecuado al avance
de lacienciay la
tecnologia

4 EXPRESION

Existe una
organizacion légica
entre (variables e
indicadores)

5.PLANIFICACION

Comprende los
aspectos en
cantidad y calidad.

6. TEXTUALIZACION

Adecuado para
valorar aspectos
sobre docencia
universitaria y la
capacitaciéon
pedagdgica en
relacion al logro de
la calidad
académica.

1. REVISION-
CORRECCION

Consistencia entre
la formulacion del
problema, objetivos
y la hipétesis.

2. EDICION

Entre los indices
indicadores y las
dimensiones
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. OPINION DE APLICABILIDAD:

==Y INSTeUnENTO 51 PRESEKTA COMT.1ABILIDAD,.. PORA

. PROMEDIO DE VALORACION:

17
Iv. LUGAR Y FECHA:

CX pe Marzo pe 201+

(o]

-

Mg. Mestanza Cacho, Roxana Elizabeth
Firma del Experto
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Anexo 7: Matriz de datos

Nivel de Ingreso

N2 | Edad Sexo Instruccion | mensual Empleo | Tiempo Razones Es dificil ser formal Compra de mercaderias Familia | Principal problema

1 |15a29afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5 afios Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

2 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

3 | 30a44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5a 10 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

4 | 45amasafios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0ab5 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

5 |45amasafos | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 aflos Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

6 | 45amasafios | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

7 | 30a44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

8 |45amasafios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

9 | 30a44afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

10 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0 a5 afos Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

11 | 15a29 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0ab5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

12 | 30 a 44 aios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

13 | 15a29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5afos Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

14 | 45amas afos | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

15 | 45amas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

16 | 15a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afos Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

17 | 30a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

18 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

19 | 45amasafos | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0 a5 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

20 | 45 amas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

21 | 45amasafios | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

22 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afos Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social
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23 | 45 amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

24 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

25 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0 a5 afos Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

26 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0ab5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

27 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afos Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

28 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

29 | 45amas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

30 | 45amasafios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

31 |15a29afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria

32 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras

33 | 30a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados

34 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria

35 | 30a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal

Préstamo a Terceras

36 |45amasafios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social

37 | 45 amas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

38 |30a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

39 | 30a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

Préstamo a Terceras

40 | 45amasafios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal

41 | 45amasafios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal

42 | 45amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 afios Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria

43 | 30 a 44 afios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0 a5 afos Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

44 | 15a 29 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados

45 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

46 | 15a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal
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47 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

48 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

49 | 45amasafios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0 a5 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

50 | 45amas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

51 | 45amasafios | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

52 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

53 | 45 amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

54 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

55 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0ab5 afos Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

56 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0ab5afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

57 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afos Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

58 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

59 | 45 amas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicion Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

60 | 45 amas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

61 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afos Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria

62 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras

63 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados

64 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria

65 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal

Préstamo a Terceras

66 | 45 a mds afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social

67 | 45 amas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

68 |30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

69 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
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Préstamo a Terceras

70 | 45 amas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal

71 | 45amas afios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal

72 | 45 amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 afios Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria

73 | 30a 44 afios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

74 | 15 a 29 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados

75 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradiciéon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

76 | 45 amas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

77 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria

78 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras

79 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados

80 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria

81 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal

Préstamo a Terceras

82 | 45amasafios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social

83 | 45 amads afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

84 | 30a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

85 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

Préstamo a Terceras

86 | 45amasafios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal

87 | 45 amas afios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicion Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal

88 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 afos Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria

89 |30a 44 afios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

90 | 15 a 29 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicion Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados

91 | 30a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria

92 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras

93 | 30a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados
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94 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria

95 | 30a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal

Préstamo a Terceras

96 | 45 amas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social

97 | 45amasafios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

98 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

99 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

Préstamo a Terceras

100 | 45 a mas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal

101 | 15 a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5 afios Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

102 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

103 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

104 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0 a5 afos Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

105 | 45 a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

106 | 45a mas afios | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

107 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

108 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

109 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

110 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0 a5 afios Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

111 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0 a5 afos Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

112 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0a 5 afos Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

113 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

114 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mds afios | Tradicion Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

115 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 aflos Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

116 | 15 a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

117 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
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118 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

119 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0 a5 afos Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

120 | 45 a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

121 | 45a mas afios | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 aflos Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

122 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

123 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

124 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

125 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0 a5 afios Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

126 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

127 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5afios Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

128 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

129 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

130 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

131 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria

132 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras

133 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados

134 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria

135 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal

Préstamo a Terceras

136 | 45 a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social

137 | 45a mads afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 aflos Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

138 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

139 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

Préstamo a Terceras
140 | 45 a mas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal
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141 | 45a mas afios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal

142 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 aflos Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria

143 | 30 a 44 afios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0ab5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

144 | 15 a 29 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados

145 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

146 | 15 a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

147 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

148 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

149 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0 a5 afos Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

150 | 45 a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

151 | 45a mas afios | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

152 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5afos Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

153 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

154 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

155 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0ab5 afios Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

156 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

157 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0a 5 afos Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

158 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

159 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

160 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 aflos Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

161 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria

162 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras

163 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados

164 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
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Secundaria

165 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Préstamo a Terceras
166 | 45 a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social
167 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 aflos Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria
168 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria
169 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
Préstamo a Terceras
170 | 45a mas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal
171 | 45 a mas afios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal
172 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 afios Tradicidon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria
173 | 30 a 44 afios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal
174 | 15 a 29 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados
175 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5a 10 afios Tradicion Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal
176 | 45 a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria
177 | 15 a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria
178 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras
179 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados
180 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria
181 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Préstamo a Terceras
182 | 45 a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social
183 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria
184 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria
185 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
Préstamo a Terceras
186 | 45a mas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal
187 | 45a mas afios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicion Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal
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188 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 afios Tradicidon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria

189 | 30 a 44 afios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

190 | 15 a 29 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados

191 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria

192 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras

193 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados

194 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria

195 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal

Préstamo a Terceras

196 | 45 a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social

197 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

198 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

199 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

Préstamo a Terceras

200 | 45a mas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mds afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal

201 | 15a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5afos Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

202 | 30 a 44 aios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

203 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

204 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0 a5 afos Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

205 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

206 | 45 a mas afos | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

207 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

208 | 45 a mas aflos | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

209 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

210 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0ab5 afios Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

211 | 15a 29 aios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal
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212 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5 afios Tradicidon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

213 | 15a 29 aios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

214 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

215 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 aflos Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

216 | 15a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5 afios Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

217 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

218 | 30 a 44 aios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5a 10 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

219 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0ab5 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

220 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 aflos Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

221 | 45amas afios | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

222 | 30 a 44 aios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

223 | 45amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

224 | 30 a 44 aios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

225 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0 a5 afos Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

226 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0ab5afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

227 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afos Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

228 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5afos Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

229 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a més afios | Tradicién Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

230 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

231 | 15a 29 aios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria

232 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras

233 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados

234 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria

235 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal
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Préstamo a Terceras

236 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social

237 | 45a mas aflos | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

238 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 aflos Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

239 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

Préstamo a Terceras

240 | 45 a mas afos | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal

241 | 45a mas afios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal

242 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 aflos Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria

243 | 30 a 44 afios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0ab5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

244 | 15 a 29 aios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5a 10 afios Tradicion Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados

245 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

246 | 15 a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afos Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

247 | 30 a 44 aios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

248 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

249 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0 a5 afos Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

250 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

251 | 45a mas afos | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

252 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5afos Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

253 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

254 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

255 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0ab5 afios Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

256 | 15a 29 aios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

257 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

258 | 15a 29 aios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

259 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
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260 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria
261 | 15a 29 aios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria
262 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras
263 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados
264 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria
265 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Préstamo a Terceras
266 | 45a masafios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social
267 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria
268 | 30 a 44 aios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria
269 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
Préstamo a Terceras
270 | 45a mas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal
271 | 45a mas aifios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal
272 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 afios Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria
273 | 30 a 44 aios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal
274 | 15a 29 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados
275 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal
276 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria
277 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afos Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
Secundaria
278 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras
279 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados
280 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria
281 | 30 a 44 aios Femenino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Préstamo a Terceras
282 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social
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283 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria
284 | 30 a 44 aios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 afios Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria
285 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
Préstamo a Terceras
286 | 45a mas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal
287 | 45a mas afios | Femenino | Analfabético | De 500 a 600 No 15 a mas afios | Tradicion Familiar | Exige muchos tramites Capital Propio No Ataque de la policia municipal
288 | 45 a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar No Ataque de la policia municipal
Secundaria
289 | 30 a 44 afios Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 0 a5 afos Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal
290 | 15 a 29 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicion Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados
291 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria
292 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Secundaria Préstamo a Terceras
293 | 30 a 44 aios Femenino | Completa De 700 a mas No 5a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Personas Si Otros especificados
294 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si Competencia desleal
Secundaria
295 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 700 a mds Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si Competencia desleal
Préstamo a Terceras
296 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social
297 | 45a mas afos | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria
298 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 aflos Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria
299 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
Préstamo a Terceras
300 | 45a mas afios | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal
301 | 45amasafios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 15 a mas afios | Otros Mayor control fiscal Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
302 | 30 a 44 aios Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria
303 | 45a mas afios | Masculino | Completa De 500 a 600 No 10 a 15 afios Otros No estd preparado Capital Propio No No tener seguro social
Secundaria
304 | 45 a mas afios | Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Elevados impuestos Capital Propio Si No tener seguro social
305 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad Es costoso Préstamo Bancario No Competencia desleal
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Préstamo a Terceras

306 | 45amasafios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Falta de apoyo de autoridades Personas Si No tener seguro social

307 | 45amas afos | Femenino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Nivel de Estudio Mayor control fiscal Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

308 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 600 a 700 Si 10 a 15 aflos Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

309 | 30 a 44 afios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5 a 10 afios Nivel de Estudio Es costoso Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

Préstamo a Terceras

310 | 45amas afos | Masculino | Analfabético | De 400 a 500 No 15 a mas afios | Otros Es costoso Personas No Ataque de la policia municipal

311 | 45amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 15 a mas afios | Otros Mayor control fiscal Capital Propio Si Ataque de la policia municipal

312 | 30 a 44 afios Femenino | Primaria De 600 a 700 No 10 a 15 aflos Nivel de Estudio Mayor control fiscal Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

313 | 45amas afios | Masculino | Completa De 500 a 600 No 10 a 15 afios Otros No estd preparado Capital Propio No No tener seguro social
Secundaria

314 | 45a mas afios | Femenino | Incompleta | De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Elevados impuestos Capital Propio Si No tener seguro social

315 | 45amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad Es costoso Préstamo Bancario No Competencia desleal

316 | 15a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

317 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

318 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

319 | 45amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0a5 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

320 | 45a mas afios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad No estd preparado Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

321 | 45amas afios | Masculino | Completa De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Préstamo Bancario Si No tener seguro social
Secundaria

322 | 30 a 44 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afos Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No No tener seguro social

323 | 45a maés afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

324 | 30 a 44 aios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

325 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0ab5afos Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal
Secundaria

326 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 700 a mas Si 0 a5 afios Nivel de Estudio Es costoso Préstamo Familiar Si Competencia desleal

327 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0ab5afos Tradiciéon Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si Ataque de la policia municipal
Secundaria

328 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0ab5 afios Nivel de Estudio Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Competencia desleal

329 | 45a mas aifios | Femenino | Primaria De 700 a mas No 15 a mas afios | Tradicién Familiar | Elevados impuestos Capital Propio Si Ataque de la policia municipal
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330 | 45a masafios | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

331 | 15a 29 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afos Limite de Edad Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

332 | 30 a 44 aios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 0 a5 afios Otros Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social

333 | 30 a 44 afios Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5 a 10 afios Tradicion Familiar | Elevados impuestos Préstamo Familiar Si No tener seguro social

334 | 45a mas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 0 a5 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal

335 | 45amas afios | Femenino | Primaria De 600 a 700 No 5 a 10 afios Limite de Edad No estd preparado Capital Propio No Ataque de la policia municipal
Secundaria

336 | 30 a 44 aios Masculino | Completa De 700 a mas Si 5a 10 afios Limite de Edad Es costoso Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

337 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 Si 0ab5afos Nivel de Estudio Elevados impuestos Préstamo Bancario No Competencia desleal

338 | 15a 29 afos Femenino | Universidad | De 700 a mas No 5a 10 afios Tradicidn Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Familiar No Otros especificados

339 | 30 a 44 afios Masculino | Universidad | De 700 a mas Si 5 a 10 afios Tradicidon Familiar | Exige muchos tramites Préstamo Bancario Si Competencia desleal

340 | 45 a mas afos | Masculino | Primaria De 700 a mas No 10 a 15 afios Limite de Edad Falta de apoyo de autoridades Capital Propio Si No tener seguro social
Secundaria

341 | 15a 29 afios Femenino | Completa De 600 a 700 No 0 a5 afos Nivel de Estudio No estd preparado Préstamo Familiar Si No tener seguro social
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