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RESUMEN 
El presente estudio buscó analizar los indicadores de liquidez y rentabilidad de 5 

empresas del sector industrial alimentario peruano para el periodo 2018 al 2021, para lo 

cual se empleó una metodología de enfoque cuantitativo, de nivel descriptivo y diseño no 

experimental, con aplicación del análisis documental de 20 ESF y 20 EERR 

pertenecientes a la base de datos de la BVL, por lo que la muestra responde a una 

selección no probabilística de fácil acceso. Los resultados obtenidos por medio de 

gráficas de línea de tiempo, permitieron exponer que los ratios de liquidez de la empresa 

Gloria S.A.A. y Laive S.A.A. son los que más se acercan a la optimidad referencial, tanto 

en los valores de liquidez como rentabilidad, por lo que se concluye que las empresas 

restantes debieran tomar acciones de reducción de costos productivos. Palabras Clave: 
Liquidez corriente, prueba ácida, liquidez absoluta, capital de trabajo, rentabilidad 

económica, rentabilidad financiera. 

 

ABSTRACT 
The present study sought to analyze the liquidity and profitability indicators of 5 companies 

in the Peruvian food industrial sector for the period 2018 to 2021, for which a quantitative 

approach methodology was used, with a descriptive level and non-experimental design, 

with the application of documentary analysis. of 20 ESF and 20 EERR belonging to the 

BVL database, so the sample responds to a non-probabilistic selection with easy access. 

mailto:1Rubydiestra@upeu.edu.pe,
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The results obtained through timeline graphs allowed us to show that the liquidity ratios of 

the company Gloria S.A.A. and Laive S.A.A.  . are the ones that come closest to the 

referential optimality, both in the liquidity and profitability values, so it is concluded that the 

remaining companies should take actions to reduce production costs. Keywords: Current 

liquidity, acid test, absolute liquidity, working capital, economic profitability, financial 

profitability. 

INTRODUCCIÓN 

La caída de la actividad económica como producto de las restricciones impuestas 

por la emergencia sanitaria por la COVID – 19, han ocasionado una reducción 

generalizada de la demanda externa y el suministro de materiales y bienes necesarios 

para la producción; sobre esto, CEPAL (2020) informa que la mayoría de empresas 

Latinoamericana presentaron una caída de  sus ingresos y se encuentran en la 

actualidad evaluando la continuidad operativa, por lo que han tenido que buscar 

financiamiento externo. 

La presente investigación se desarrolla bajo la línea de investigación de las 

finanzas, la cual a su vez pertenece a la ciencia social de la contabilidad, con el interés 

de analizar el comportamiento de los ratios de liquidez y rentabilidad de las empresas 

del sector industrial alimentario dentro de la crisis económica que se presentó dentro del 

marco pandémico por la COVID – 19, debido al impacto de este fenómeno en el 

desarrollo operativo de las empresas. 

Aunque el sector alimentario fue uno de los menos afectados en la continuidad de 

sus operaciones y a los que se dio prioridad máxima junto al sector salud por ser 

actividades esenciales, se hace imprescindible analizar el desarrollo de sus actividades, 

ya que surgieron distintos agentes económicos externos intervinientes, entre ellos la 

inyección de financiamiento estatal, alteración del mercado debido a la demanda, 

descenso del poder adquisitivo de la población, entre otros. 

En lo social, la investigación se justifica por el aprovechamiento que tiene el 

ejercicio de este sector en la cobertura de las necesidades básicas de la población, lo 

que lleva a justificar dentro de lo teórico a la provisión de conocimiento sui géneris sobre 

el estado situacional de este sector en medio de una crisis sanitaria mundial, en un nivel 

económico y financiero, por lo que se podría evaluar la continuidad de las operaciones 
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en consideración de la evaluación de alguna problemática presente; por otro lado, la 

metodología a emplearse ratifica el método científico y los resultados sirven como 

evidencia documentaria para otros estudios. 

En relación al sustento teórico dentro del campo de las finanzas, el análisis de los 

indicadores de liquidez y rentabilidad es muy sugeridos a la hora de determinar el estado 

situacional de una empresa, debido a que los mismo dan un panorama resumido y 

eficiente de la operatividad y el rendimiento del ejercicio empresarial (Flores et ál., 2017), 

ya  que según Vázquez et ál. (2017) y Vásquez et ál. (2019), el comportamiento de estos 

ratios es sensible a ciertos factores externos, los cuales son determinantes al momento 

de direccionar su coexistencia. 

Gutiérrez y Tapia (2018) dimensionan los ratios de liquidez como la corriente, 

ácida, líquida y capital de trabajo, en el caso de la rentabilidad lo descomponen en 

económica y financiera; además de lo anterior, el estudio efectuado junto al caso chileno 

de Vásquez et ál. (2019), sirven como una referencia previa a la crisis económica actual. 

Lo encontrado sostiene que no existe una relación significativa entre los ratios; sin 

embargo, en la actualidad los resultados podrían ser diferentes. 

Otra investigación efectuada sobre estos ratios, considerando el hecho 

impactante de la crisis sanitaria y la consecuente crisis económica, se resalta el de tipo 

descriptivo comparativo de Zambrano et ál. (2021), lo cual de manera inferencial 

evidencia una diferencia significativa del ratio de liquidez corriente y la rentabilidad 

media en el tiempo de pandemia, determinando que existen zonas dentro de  

Ecuador, que se vieron más afectadas que otras, por lo que considera que es 

imperativo conocer el estado financiero de las empresas durante este periodo debido a 

que con ello se puede contar con información importante para la toma de decisiones, 

más aún en las     pequeñas empresas en donde la  improvisación de los registros es muy 

común. 

Por su parte, Álvarez (2020) analiza desde una perspectiva descriptiva, la relación 

entre desempeño económico (rendimientos sobre activo y productividad laboral) y 

variables relacionadas con opciones estratégicas para obtener recursos financieros, en 

el que los patrones de rentabilidad del sector construcción, puede delimitarse por el 

crédito comercial con lo que se asegura un nivel de flujo de caja adecuado, no obstante 
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esto fue considera en un escenario previo a la crisis económica actual, lo cual sugiere 

que las condiciones actuales representan un detrimento en el dinamismo del circulante, 

por lo que las empresas han tenido que verse obligadas a buscar financiamiento 

externo con todos los costos que esto suman. Esta posición de la situación económica 

española, muy caótica desde el 2015, sugiere que la intervención de los préstamos 

bancarios genera muchos más beneficios económicos a las empresas en periodos de 

desaceleración económica. 

Para Marcillo et ál. (2021), el análisis de los ratios financieros es fundamental a 

la hora de detectar problemas que pongan en riesgo la continuidad de una actividad, 

entre las que resalta la liquidez y la rentabilidad; Herrera et ál. (2016) señala que la 

primera de ellas da razón de la capacidad de cumplir con los compromisos a corto plazo 

y la segunda porque permite justificar la inversión en  función a las ganancias, es decir 

la continuidad de las operaciones a largo plazo.  

Entre los   puntos   de   presión   que tuvieron y que hasta la fecha tienen las              

empresas, es la presión tributarias; en ese  sentido y en razón del factor externo 

de la pandemia, Quispe y Ayaviri (2021) señalan  que las altas tasas y diferentes 

impuestos  determinaron un impacto negativo en las empresas ecuatorianas, 

considerándose claro está la pandemia de Covid-19; también  aducen que este factor 

externo profundiza significativamente el efecto negativo en los ingresos, afectando los 

resultados financieros de las empresas y las futuras inversiones. 

Antes de la crisis económica actual, algunas empresas ya presentaban 

problemas económicos y cuyas proyecciones de mejoras o equilibrio se extendían hasta 

en cinco años, lo cual a la fecha se ha tenido que extender por las razones que ya se 

citaron; un ejemplo de esto es el estudio realizado por Zurita et ál. (2019), el cual analizó 

los costos de ventas y el control de los gastos en una empresa peruana, los cuales 

señalaban un descenso del crecimiento desde el 2015. Es obvio que este tipo de 

empresas, las que venían presentando emergencias financieras, tuvieron que recurrir 

sin duda a la financiación externa o en el caso de mantener compromisos con entidades 

bancarias, buscaron la refinanciación de las deudas. 
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MATERIALES Y MÉTODOS 

El presente estudio califica como una investigación de enfoque cuantitativo, con un 

diseño no experimental debido a que se analizan, por medio de  mediciones, los datos tal 

y como se presentan dentro del fenómeno (Hernández y Mendoza, 2018); en este caso, 

todos los ratios son extraídos del registro de los hechos contables de las empresas del 

sector industrial alimentario peruano, los cuales responden a un comportamiento propio 

en base y de respuesta espontánea a la pandemia por la COVID -19, en el que no se 

tuvo participación inductiva. 

Es también de nivel descriptivo, según lo establecido por Hernández et ál. (2014), 

porque se busca analizar una característica (variable) y sus componentes, realizando 

descripciones, evaluaciones o comparaciones, lo cual lleva a conclusiones finales sobre 

un fenómeno en particular; no obstante, Charaja (2011) agrega que dentro de esta 

clasificación existe un subtipo denominado comparativo, el mismo que se establece a 

estudios efectuados dentro de un periodo y que como tal busca establecer 

comparaciones medibles, de las cuales se extraen conclusiones que permiten explicar 

un fenómeno observado, lo cual resulta favorable y coherente con lo que se  pretende 

realizar en la presente investigación. 

En cuanto a la selección de la muestra, se fijaron los requerimientos de que la 

misma sea adecuada y representativa; en ese sentido, se establece como unidad de 

análisis al Estado de situación financiera y Estado de resultados de las empresas del 

sector, por lo que la población, término que hace referencia a un conjunto de elementos 

comunes con característica únicas de medición y observación, estaría conformada por 

todos los Estados de situación financiera y Estados de Resultados de cada una de las 

empresas, desde el momento de inicio de su actividad empresarial. Para lo anterior se 

hace preciso señalar que el número de empresas industriales de alimentos y bebidas, 

según cifras del INEI, es de 27,622. 

Teniendo en consideración que la muestra es el subconjunto representativo de la 

población, se detalla que la elección de la muestra se realizará de manera no 

probabilística y por conveniencia, debido al interés particular de los investigadores de 

estudiar el periodo de crisis económica que abarcan los años del 2018, 2019, 2020 y 

2021, por lo que la muestra se definiría no por fórmula sino por la exactitud del 
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requerimiento temporal, es decir que si se consideran cinco empresas del sector 

industrial alimentario peruano, se tuvo un total de 20 Estados de situación financiera y 

20 Estados de resultados. 

La elección de del tamaño de la muestra no probabilística de cinco empresas, 

obedece al interés de las investigadoras en buscar una mejor accesibilidad y manejo de 

la información, debido a que el sector alimentario es muy extenso, por lo que realizar 

un estudio censal presenta limitaciones de tiempo y recursos. 

La forma de recolección de datos incluye la selección de la técnica e instrumento, 

por lo que de acuerdo a la necesidades de las ciencias sociales, de la que la contabilidad 

forma parte, la que más se ajusta para el cometido de los objetivos de investigación es 

la técnica del análisis documentario, debido a la intención de revisión de archivos con 

información registrada en el tiempo; en el caso del instrumento, corresponde la ficha de 

análisis por ser un formato que permite la recopilación de los indicadores de manera 

ordenada y de acuerdo a al interés de la investigación. 

Al tratarse de una investigación de enfoque cuantitativo, en donde las mediciones 

comparativas se realizarán empleando a la estadística como herramienta, se tiene la 

necesidad de establecer una data estadística (Gamboa, 2017), la misma que será 

procesada en el programa SPSS V29 con todos los indicadores que incluyen los ratios 

de liquidez y rentabilidad y que fueron recopilados en la ficha de análisis. Una vez 

establecida la data, el análisis estadístico se efectuó por medio de gráficos comparativos  

según líneas de tiempo, empleando la media como medida de resumen. 

La investigación cuenta con el consentimiento informado de las empresas 

participantes del estudio; además de esto, se declara que el estudio no presenta ningún 

conflicto de interés entre los investigadores y las empresas elegidas, por lo que se 

establece el compromiso de realizar la investigación de manera responsable con la 

información confiada, honesta con los resultados y respeto del nombre y autorización de 

las firmas implicadas, tal como se exige en el código ético del investigador de la 

Universidad Peruana Unión. 
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RESULTADOS Y DISCUSIÓN  

En la Figura 1, se observa que la mejor liquidez del grupo de empresas 

alimentarias dentro de todo el periodo lo obtuvo Leche Gloria S.A., para los años 2019 

y 2021, con un índice promedio anual de 1.60 y 1.62 de manera respectiva. Para el año 

2020 ocurre una resistencia negativa, con un descenso a un índice de 1.40, debido a 

las restricciones al mercado internacional, producto de la emergencia sanitaria de la 

COVID19, lo cual redujo considerablemente los ingresos comerciales, de ese mercado. 

El índice más bajo de la empresa dentro del periodo se sitúa en 1.30, producto de la 

tendencia del año anterior, en donde la empresa se vio afectada por problemas de 

formulación de productos. 

 

 
A pesar de los permisos de operatividad que se dieron a las empresas del sector 

alimentario durante la emergencia sanitaria, se observa que el comportamiento de los 

índices de liquidez corriente no es el mismo para todas las empresas, es decir que no 

existe una tendencia paralela. No obstante, se observan que las empresas Alicorp S.A.A. 

y Agroindustria AIB S.A.A. comparten un descenso prolongado desde el 2018 hasta el 

2021. 

En relación al ratio de liquidez corriente, las empresas Gloria S.A.A. y Laive S.A.A. 
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son las únicas que   demuestran tener capacidad para afrontar sus obligaciones a corto 

plazo, debido a que sus valores son mayores a la unidad (1), a estas se suma Agrícola 

y Ganadería Chavín de Huántar S.A.A., solo para el año 2021; en ese sentido, las 

empresas restantes denotan un peligro de impago a sus obligaciones, al evidenciar un 

ratio menor a la unidad. 

En la Figura 2, se muestra que el sector alimentario mantiene en conjunto medias 

anuales de prueba ácida menores a la unidad (1), lo cual demuestra que tales empresas 

no cuentan con los suficientes activos líquidos para cubrir sus pasivos a corto plazo, 

esto representa una señal de alerta para los posibles inversores y/o acreedores. Para 

el año 2021, todas las empresas a excepción de Alicorp S.A.A. demuestran una 

recuperación en este indicador y siendo el incremento más resaltante el de las 

empresas Agrícola y Ganadería Chavín de Huántar S.A.A. y Gloria S.A.A., cerrando el 

periodo con índices del ratio de prueba ácida con 1.07 y 0.92 de forma respectiva. 

 
 

 
En la Figura 3, se observa que el conjunto de empresas analizadas posee índices 
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del ratio de liquidez absoluta por debajo del parámetro referencial óptimo (0.5); este ratio 

es importante, ya que es un indicador más exacto que la prueba ácida, debido a que 

solo se considera el efectivo o disponible que se tiene en caja, lo cual da una idea de que 

las empresas no poseen la capacidad de cubrir sus deudas a corto plazo, a diferencia del 

ratio anterior en la que se toman en cuenta las cuentas por cobrar. 

Este ratio permite tomar una decisión más precisa a los acreedores e inversores 

en relación al riesgo de vincularse a corto plazo, como por ejemplo la fijación de las tazas 

de crédito entregado por entidades financieras, las cuales difieren entre corto y largo 

plazo. De lo anterior, se puede evidenciar que la empresa Agrícola Ganadera Chavín de 

Huántar S.A.A. es la que más se aproxima al parámetro referencial deseado (0.5≤). 

 

En cuanto al capital de trabajo de las empresas, se debe explicar que con este 

ratio se conoce la posibilidad de cancelar todos los pasivos de corto plazo con los activos 

de corto plazo, esta posibilidad se puede afirmar si solo si, los activos son mayores que 

los pasivos; en tal sentido, se observa que las empresas Gloria S.A.A. y Laive S.A.A. 

mantienen valores del capital de trabajo positivos durante todo el periodo, siendo la 

primera de ellas la que mantiene esta posibilidad constante durante todo el periodo. Las 
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demás empresas presentan cifras negativas del ratio, lo cual es más que suficiente para 

demostrar la inviabilidad del enunciado. 

 

 
 
Figura 4. Comportamiento de la capital de trabajo dentro del periodo. 
 

En lo que concierne a la rentabilidad, se analizaron los indicadores de rentabilidad 

económica (ROA) y rentabilidad financiera (ROE), en la Figura 5, se observa que la 

empresa Gloria S.A.A. es la empresa que mejor ROA presenta a lo largo de todo el 

periodo, con valores que se mantienen en positivo y homogéneos, seguido de Laive S.A., 

a pesar de  su descenso para los años 2019 y 2020 con 2.1 % y 1.7 %, presenta una 

recuperación para      final del periodo en 2021 con 2.7%. En cuanto a Alicorp S.A.A., se 

observa que presenta entre 2017 al 2020 los indicadores de ROA más altos del sector 

(6 %, 5.5 % y 3.3 %), sin embargo, en el año 2021 presenta  una caída a un valor 

negativo de – 0.3%. 



 

17  

 
 
Figura 5. Comportamiento del ROA dentro del periodo. 
 

En cuanto a la tendencia de las medias anuales del ROA, se tiene que existe una 

recuperación de este indicador para el año 2021, por parte de las empresas Gloria 

S.A.A., Laive S.A.A. y Agroindustrias AIB S.A.A., ocurriendo lo contrario para las 

empresas Alicorp S.A.A. y Agrícola y Ganadería Chavín de Huántar S.A.A., las mismas 

que denotan un constante descenso en el periodo, la primera cerrando el año 2021 en 

negativo con un - 0.3% y la segunda mantiene un descenso                    negativo desde el año 

2018 hasta el 2021 con  el valor más bajo del sector (-13.8 %). 

En referencia a la rentabilidad financiera (ROE), esta se parece en tendencia a lo 

encontrado en el análisis del ROA; con la diferencia de los valores porcentuales 

establecidos por cada periodo contable. Es así que se tiene un comportamiento de 

disminución gradual del ROE para la empresa Agrícola y Ganadería Chavín de Huántar 

S.A.A. e igual para Alicorp S.A.A., cerrando la primera de ellas con el porcentaje más  

bajo del sector con -60.5 % y -1 % para la segunda empresa, a pesar que esta última 

registró el porcentaje más alto del periodo en el año 2017 y 2018 con 13.8 % y 13.9 % 

de forma respectiva. La tendencia alcista se registró para Agroindustrias AIB S.A.A. en 

todo el periodo, igual para Gloria S.A.A. y Laive S.A.A. desde el año  2020 al 2021, 
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además de denotar un comportamiento homogéneo y positivo de sus cifras. Las 

empresas mencionadas cerraron el periodo (2021) con valores  óptimos de 10.7 %, 5.5 

% y 4.9 %. 

 
Figura 6. Comportamiento del ROE dentro del periodo. 
 

De todos los ratios analizados, se puede sostener que las empresas del sector 

alimentario presentan un comportamiento distinto en cada periodo contable, lo cual es 

sensato aceptar debido a que cada entidad responde a un manejo de gestión distinta y 

a objetivos de mercado, en algunos casos diferente. Sin embargo, las empresas lácteas 

son las que mejores indicadores económicos presentaron dentro del periodo analizado, 

la explicación a esto puede deberse al incremento de los precios a las materias primas 

de algunas empresas, como lo es el trigo: además de ello, se suman el cierre del 

mercado internacional en el 2020, debido a la cuarentena impuesta por la COVID19. 

 

CONCLUSIONES 

Las conclusiones se detallan según los objetivos establecidos de analizar los 

ratios de liquidez y de rentabilidad; en ese sentido y en cuanto a los ratios de liquidez, 

todas las empresas del sector analizado denotan una dependencia a la circulación de 

su inventario y cuentas por cobrar en un corto plazo, igual que Gloria S.A.A.           que se 
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acerca a lo esperado, lo que no s ignif ica que no puedan acceder a un producto 

financiero, más si representa en incurrir en gastos financieros de largo plazo.  

En relación al análisis de los indicadores de rentabilidad, se tiene que las cinco 

empresas necesitan tomar acciones inmediatas sobre el indicador del ROA, es decir que 

el beneficio           obtenido con sus propios recursos no se acerca al 5 % esperado, 

apreciándose una deficiencia económica, por lo que se debe buscar mejorar el beneficio 

obtenido por unidad vendida, las formas marcarán una línea delgada entre la continuidad 

y el equilibrio de la entidad. Lo más efectivo en cara a este tipo de resultados, se orienta 

a la reducción de costos tanto fijos como variables, que van relacionados directamente 

al proceso productivo, lo que pone en vista la                            importancia de contar con un control de 

gestión adecuado. Lo anterior optimiza la  capacidad productiva, maximizando los 

beneficios. 
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